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RESUMEN

Este estudio parte de la preocupacion por el impacto de la Acuerdo de Promocién
Comercial (APC) entre el Per( y los Estados Unidos en el sector del Maiz Amarillo Duro
(MAD) en el Perd. Luego de iniciado tratado, en el afio 2009, se encontré que las regiones
de la selva mantienen su produccién e incluso la incrementan, siendo la regién de San
Martin la que mas se incrementd. Por esto se propuso el objetivo: Analizar la relacion
entre el APC entre Pert y los Estados Unidos de América, y la competitividad para el
mercado local del productor de MAD de la region San Martin. Se planted una
investigacion de tipo basica, en el nivel correlacional, con un disefio no experimental de
corte transversal, y enfoque cuantitativo. La técnica de investigacion utilizada fue la
encuesta, y como instrumento de investigacion un cuestionario de 26 preguntas cerradas
basadas en la escala de Likert con una confiabilidad estadistica de 0.831 para la variable X
y 0.816 para la variable Y. La poblacién estudiada fueron los productores de MAD en la
region San Martin y se calculo un tamafio de muestra probabilistico de 95 productores. Se
concluyo en el analisis de correlacion de las variables de investigacion, que no hay una
correlacion significativa desde una perspectiva estadistica (p > 0.05). Por tanto, se
concluye que el APC entre Per( y los Estados Unidos no tienen un impacto en la

competitividad para el mercado local de MAD en la region San Martin (rho: - 0.019).
Palabras clave: Acuerdo de promocion comercial, Maiz amarillo duro, competitividad,

Region San Martin.



SUMMARY

This study stems from concern about the impact of the Trade Promotion Agreement (TPA)
between Peru and the United States on the Yellow Hard Corn (YHC) sector in Peru. After
the treaty was initiated, it was found that the jungle region maintained its production and
even increased it, with the San Martin region showing the most significant growth.
Therefore, the objective proposed was to analyse the relationship between the TPA
between Peru and the United States of America and the competitiveness in the local
market for YHC producers in the San Martin region. For this purpose, basic research with
a correlational approach, a non-experimental cross-sectional design, and a quantitative
focus were employed. The research technique to be used is the survey, and the research
instrument is a questionnaire consisting of 26 closed-ended questions based on the Likert
scale, with a statistical reliability of 0.831 for variable X and 0.816 for variable Y. The
study population consisted of YHC producers in the San Martin region, and a probabilistic
sample size of 95 producers was calculated. It was concluded in the correlation analysis of
the research variables that there is no significant correlation from a statistical perspective
(p > 0.05). Therefore, we conclude that the TPA between Peru and the United States of
America does not have an impact on the local market competitiveness of the YHC

produced in the San Martin region (rho: -0.019).

Keywords: Trade Promotion Agreement, Yellow Hard Corn, competitiveness, San Martin
Region.



I. INTRODUCCION

Segun las estadisticas de Aduanas del Per( para el afio 2021 se importd 3,649,225
toneladas de maiz amarillo duro (MAD), destinado principalmente a la alimentacion de
aves, de ganado porcino y vacuno. Las importaciones de MAD en el Peru significaron un
indice de dependencia de 54 por ciento el afio 2009, lo que hacia al Peru dependiente de

las importaciones provenientes principalmente de los Estados Unidos y de Argentina.

Por otro lado, al entrar en vigencia del Acuerdo de Promocién Comercial (APC) entre
Estados Unidos y Per en el afio 2009 establecio un sistema de eliminacion de aranceles
por el sistema de cuotas crecientes y que se liberaria en 12 afios, esto se ha cumplido el
afio 2020. Las estimaciones iniciales apuntaban a que este acuerdo podria perjudicar a la
produccion nacional por el incremento de las importaciones, si bien las importaciones de
EE.UU. han tenido altas y bajas su tendencia ha sido creciente llegando a un indice de
dependencia de las importaciones del 74 por ciento el afio 2022. Por el contrario, la
produccion de MAD del Perld se ha mostrado una tendencia estable a diferencia de lo
sucedido en otros paises con tratados con EE.UU. Si bien el APC entre Perd y EE.UU.
permitia al Estado peruano compensar a los productores de MAD afectados, la disposicion
legal implicaba que los productores deberian estar registrados formalmente. Lo que
contrasta con la realidad donde los productores agricolas en su mayoria no estan

registrados formalmente, por lo que esta compensacion no se llego a realizar.

El hecho de no pagar aranceles dentro de la cuota, y que esta cuota fuera creciente, hacia
suponer que el maiz procedente de los Estados Unidos tendria mayor aceptacion por su
menor precio frente a la importacion de otros paises. Por lo que se esperaba un incremento
de las importaciones de maiz desde los Estados Unidos. Esta ventaja en el precio le daria
también una ventaja frente al maiz producido en Per(. Las estadisticas de Aduanas sin
embargo mostraron que las importaciones tuvieron un periodo de disminucién y luego de
un crecimiento. Inicialmente no se cubri6 la cuota para luego crecer las importaciones

desde los Estados Unidos.



Por otro lado, la produccion de MAD del Pert se ha incrementado en la selva a pesar de
que las importaciones de maiz desde los Estados Unidos crecieron hasta el afio 2018, lo
que contradice lo que se habia supuesto desde la logica (Tabla 1). La zona geografica que
mas incrementd su produccion de MAD en la selva es San Martin.

Tabla 1: Produccién de MAD por zonas geograficas en el Peru, 2017-2022 (en TM)

Zona 2017 2018 2019 2020 2021 2022
Costa 691,125 589,043 610,999 515,063 609,668 98,494
Sierra 279,488 370,205 362,038 308,810 321,402 272,559
Selva 278,988 305,825 297,720 303,085 339,908 362,195
Total 1,249,601 1,265,073 1,270,757 1,126,958 1,270,978 733,248

Fuente: Elaborado en base a datos de MINAGRI

A partir de todo lo mencionado con anterioridad, la presente investigacion propone el
siguiente objetivo general: ¢ Cual es el efecto del Acuerdo de Promocion Comercial (APC)
entre Per0 y los Estados Unidos de América en la competitividad para el mercado local del
productor de maiz amarillo duro (MAD) de la regién San Martin?

De manera especifica, se desprenden las siguientes interrogantes:

e ;Cual es el efecto de las medidas arancelarias correspondientes al APC Peru y los
Estados Unidos de América en la competitividad para el mercado local del

productor de MAD de la region San Martin?

e ;Cual es el efecto de las facilidades de ingreso incluidas en el APC Peru y los
Estados Unidos de América en la competitividad para el mercado local del

productor de MAD de la region San Martin?

e ;Cual es el efecto de los cambios del entorno econdémico ocasionados por el APC
Per( y los Estados Unidos de América en la competitividad para el mercado local
del productor de MAD de la region San Martin?

En base a las interrogantes planteadas, se propone el siguiente objetivo principal de la

investigacion: Analizar la relacion entre el Acuerdo de Promocion Comercial (APC) entre



Pert y los Estados Unidos de América, y la competitividad para el mercado local del

productor de maiz amarillo duro (MAD) de la region San Martin.
En particular, se desprenden los siguientes objetivos especificos:

e Calcular el grado de relacion entre las medidas arancelarias correspondientes al
APC Peru y los Estados Unidos de América, y la competitividad para el mercado

local del productor de MAD de la region San Martin.

e Evaluar el coeficiente de correlacion entre las facilidades de ingreso incluidas en el
APC Per0 y los Estados Unidos de América, y la competitividad para el mercado
local del productor de MAD de la region San Martin.

e Establecer en qué grado se relacionan los cambios del entorno econdmico
ocasionados por el APC Per0 y los Estados Unidos de Ameérica, y la
competitividad para el mercado local del productor de MAD de la regién San

Martin.
Tomando en cuenta la justificacion de la presente investigacion, se presenta lo siguiente:

e Por conveniencia: La presente investigacion es conveniente dado que permite
comprender la relacién entre la competitividad productiva de maiz amarillo duro
bajo las condiciones contempladas en el Acuerdo de Promocion Comercial entre el
Per( y los Estados Unidos de América. De esta manera es posible comprender
como afecta un tratado de libre comercio internacional a cultivos como este, que
constituyen un eslabon importante en la seguridad alimentaria nacional, dado que
dan soporte a la produccion de alimentos de origen animal derivados de la
actividad pecuaria. Ademas, es oportuna porque el sistema de cuotas escalonadas y
ascendentes que establece el APC entre el Per( y los Estados Unidos de América
para el caso de MAD se ha cumplido el afio 2020 y ya se pueden ver los efectos

totales del tratado en la realidad.

e Por relevancia social: La presente investigacion es relevante porque permite
evaluar el impacto del Acuerdo de Promocién Comercial entre el Perd y los

Estados Unidos de América en un producto de gran importancia, en este caso el



MAD, y de este modo contribuir a la evaluacion del Acuerdo de Promocién
Comercial entre ambos paises. Actualmente existen pocas investigaciones sobre
los impactos del APC entre el Per( y los Estados Unidos de Ameérica, pues aln esta
en implementacion, este estudio ayudara a realizar la evaluacién del impacto de
dicho APC.

Por implicancias préacticas: Al estudiar el impacto del Acuerdo de Promocion
Comercial entre Per( y los Estados Unidos de América, en el caso de maiz
amarillo duro, se hace posible proponer estrategias para futuras negociaciones de
Acuerdo de Promocion Comercial con otros paises o regiones. Al evaluar la
dependencia del Per( respecto del MAD, y en especial de los Estados Unidos de
América, se podria establecer politicas para la seguridad alimentaria asociados al

producto.

Asi mismo, el presente trabajo de investigacion se enmarca en las siguientes limitaciones:

Se utiliza como fuentes de informacion, los portales web de Aduanas Peru, del
Ministerio de Agriculturay Riego y de la FAO. Por lo que el alcance temporal esta
definido por la disponibilidad de la informacién.

Presupuesto limitado, por ser recursos econdémicos asignados, cuyo monto es fijo

para realizar el estudio segun las actividades de trabajo contemplado.

Tiempo, la presente investigacion se da en un periodo de tiempo establecido en un

cronograma.

Por otra parte, la importancia de la presente investigacion se sustenta en los siguientes

factores:

El presente estudio aportara al conocimiento de los impactos del tratado comercial

con los Estados Unidos.

El estudio aportard propuestas de estudios adicionales para ampliar el

conocimiento de los impactos del APC en el Perd.



Il. REVISION DE LITERATURA

2.1. ANTECEDENTES DE LA INVESTIGACION

2.1.1. Antecedentes internacionales

En relacion al TLCAN entre México, Estados Unidos y Canadd, que entrd en vigencia en

enero de 1994, se encontrd las siguientes investigaciones.

Gomez et al. (2023) realizaron un trabajo de investigacion en México, que lleva por titulo

“Impacto economico del libre comercio de carne de cerdo en la porcicultura mexicana”, el

cual llevo como objetivo principal: “Evaluar el Impacto econémico del libre comercio de

carne de cerdo en la porcicultura mexicana”.

Tipo y nivel de investigacion: Basico, en el nivel descriptivo.

Disefio de la investigacion: No experimental de corte longitudinal.

Enfoque de investigacion: Cuantitativo.

Técnica e instrumento de investigacion: Como técnica de investigacion se emple6
la revision documental, el instrumento fue la ficha de recoleccion de datos.
Poblacion y muestra: Como poblacion se tom6 los reportes oficiales
correspondientes a la produccion e importacion de carne de cerdo en México
durante el periodo de estudio.

Conclusion principal: Se concluy6é que el Tratado de Libre Comercio (TLC)
reportd beneficios econdmicos distintos para los consumidores mexicanos, quienes
lograron acceder a carne a precios mas bajos. Para los productores
estadounidenses, se observd un aumento en la produccién y exportaciones,
mientras que los importadores y comerciantes también se vieron favorecidos. La
disminucion del precio de la carne de cerdo se tradujo en un beneficio para una
poblacion de 120 millones de personas 0 mas, comparado con un numero
relativamente menor de importadores y comerciantes. Este andlisis revela
claramente que los principales beneficiarios durante el periodo de libre comercio
fueron los importadores. Por otro lado, los principales perjudicados fueron los



porcicultores nacionales, aunque no todos, ya que, a pesar del incremento
significativo de las importaciones, la produccion nacional también experiment6 un

aumento del 67.2 por ciento.

Reyes et al. (2022) desarrollaron un trabajo de investigacion en México, que lleva por
titulo “Analisis del Mercado de maiz en México desde una perspectiva de precios”, el cual
llevo como objetivo principal: “Determinar los factores que afectan el comportamiento del
mercado de maiz grano en México, estimar el efecto del precio de garantia sobre la oferta

y analizar mediante escenarios el efecto del precio de importacion sobre este mercado”.

Tipo y nivel de investigacion: Basico, en el nivel descriptivo.

- Disefio de la investigacion: No experimental de corte longitudinal.

- Enfoque de investigacion: Cuantitativo.

- Técnica e instrumento de investigacion: Como técnica de investigacion se emple6
la revision documental, el instrumento fue la ficha de recoleccion de datos.

- Poblacién y muestra: Como poblacion se tomd los reportes oficiales
correspondientes al mercado de maiz grano en México que comprenden el periodo
1999 a 2020

- Conclusién principal: Basado en las magnitudes de las elasticidades calculadas, se

determina que los factores mas influyentes en el comportamiento de la oferta de

maiz en México fueron la temperatura y el precio real de la urea. En lo referente a

la demanda, los elementos clave fueron el precio real al consumidor del maiz y el

frijol. Esto sugiere que, para incrementar la oferta de maiz, el gobierno mexicano
podria intervenir en el rendimiento mediante un aumento en el subsidio al
fertilizante

Bautista et al. (2019) condujeron un trabajo de investigacion en México, que lleva por
titulo “;Como afectan PROAGRO y el TLCAN el mercado de maiz en una region de
autoconsumo? El caso de la Huasteca Hidalguense” el cual Ilevo como objetivo principal:
“Determinar el efecto de las variables econdmicas que explican el comportamiento de la
oferta y demanda de maiz en la Huasteca hidalguense y es estimar los efectos de Proagro y
del TLCAN (a través del precio internacional del grano) sobre la produccion de maiz en la
Huasteca hidalguense a través de escenarios”.
- Tipoy nivel de investigacion: Basico, en el nivel explicativo.

- Disefio de la investigacion: No experimental de corte longitudinal.



Enfoque de investigacion: Cuantitativo.

Técnica e instrumento de investigacion: Como técnica de investigacion se empleo
el anélisis de econométrico mediante un modelo para estimar la demanda de maiz
en la regioén.

Poblacion y muestra:. Como poblacion se tomo6 los reportes oficiales
correspondientes al mercado de maiz grano en México, en especifico en la region
analizada.

Conclusion principal: La evaluacién del modelo de ecuaciones simultdneas del
mercado del maiz en la region de Huasteca indica que tanto la oferta como la
demanda muestran una respuesta inelastica frente a los factores que las impactan.
Segun los coeficientes de elasticidad, la temperatura méaxima, los pagos de
PROAGRO vy el precio promedio real al productor de frijol son los principales
factores que afectan el comportamiento de la oferta de maiz. De manera similar, se
observo que los factores que mas influencian el comportamiento de la demanda de
maiz en la region son el ingreso disponible y el precio real al consumidor de frijol.
Conforme a los resultados del modelo, se establece una conexién directa entre
PROAGRO vy la produccion de maiz, mostrando un impacto positivo en la
produccion de maiz al incrementar los pagos de PROAGRO. Ademas, se encontro
que el TLCAN se relaciona indirectamente con el precio internacional, afectando
tanto el precio al consumidor como el precio al productor; asi, las variaciones en el
precio tienen un impacto negativo en la demanda y un impacto positivo en la oferta

de maiz.

Segun De Ita (2008), en referencia al Tratado de Libre Comercio de América del Norte

(TLCAN) que comenzé en enero de 1994, se llego a las siguientes conclusiones:

El aumento de las importaciones de Estados Unidos a México no se debid a la
escasez de produccion ni a precios domésticos superiores a los precios
internacionales, sino a un programa de apoyo a las exportaciones agropecuarias por
parte de Estados Unidos.

A partir de 1996, el sector ganadero se convirtio en el principal receptor de estas
importaciones. Los consumidores de granos evadieron los elevados aranceles

acordados por el TLCAN, lo que afect6 a los productores mas pequefios

La politica de cuotas que excedian lo acordado en el TLCAN supuso una carga
adicional para los agricultores. La eliminacion en 1999 de la entidad estatal



encargada de regular el mercado de granos afectdé a los productores y
consumidores.

» Las empresas transnacionales se convirtieron en los Unicos compradores de los
cultivos. El incremento de las importaciones redujo el precio nacional del maiz en
un 59 por ciento entre 1991 y 2006. En 2001, el 47,1 por ciento de las
importaciones se destind al sector pecuario, el 31,2 por ciento al sector de almidéon
y el 11 por ciento al sector de harina. Durante ese mismo afio, nueve empresas
fueron responsables de la mitad de las importaciones.

Moreno et al. (2016) encontraron, para el caso de México, que el indice de Dependencia
mostrd una tendencia creciente a partir de 1994 y recomiendan revisar el papel que ha
tenido el Estado en la proteccion del comercio y el fomento de la produccion del grano en
Mexico. Destaca también la necesidad de una politica de fomento eficiente y efectivo.

En el caso del Tratado de Libre Comercio entre Colombia y los Estados Unidos se tiene

las siguientes investigaciones.

Vivar (2021) realizé un trabajo de investigacion en Colombia, que lleva por titulo
“Impacto de las exportaciones de ganado vacuno en la economia del departamento de
Coérdoba con el tratado de libre comercio de los Estados Unidos” el cual llevo como
objetivo principal: Determinar el impacto de las exportaciones de ganado vacuno en el
crecimiento economico del departamento de Cordoba a partir de la entrada en vigor del
tratado de libre comercio (TLC) con los estados unidos (EE. UU) para su correlacion con
el producto interno bruto.

- Tipoy nivel de investigacion: Basico, en el nivel descriptivo.

- Disefio de la investigacion: No experimental de corte longitudinal.

- Enfoque de investigacion: Mixto.

- Técnica e instrumento de investigacion: Como técnica de investigacion se empled
el focus group, el instrumento fue la guia de preguntas.

- Poblacién y muestra: Como muestra se tomo un panel de 20 expertos en las
variables a investigar.

- Conclusién principal: En base a los resultados obtenidos, se pudo concluir que
cuando Colombia interactta con los Estados Unidos, este genera un fuerte impacto
econémico en el producto interno bruto (en sectores clave como la actividad



agropecuaria y agroindustrial) de la region lo cual crea una brecha econémica
importante para los inversionistas tanto nacionales como extranjeros que buscan
impartir conocimiento y experiencia con este sector para llevar un impulso
econdmico por intereses propios a la economia de cada pais, para ello se emplean
métodos factibles y estrechos que le permiten a los productos mejorar sus procesos
sin perder el control la calidad que deben emplear estos.

Bohdrquez y Charry (2019) realizaron un trabajo de investigacién en Colombia, que lleva
por titulo “Incidencia del Tratado de Libre Comercio con Estados Unidos sobre la
produccion colombiana de maiz: En el periodo 1980-2015” el cual llevo como objetivo
principal: “Analizar el impacto que tiene el Tratado de Libre Comercio (TLC) de
Colombia con Estados Unidos sobre la produccion, las exportaciones y las importaciones

del maiz nacional”, las caracteristicas de esta investigacion son:

- Tipo y nivel de investigacion: Basico, en el nivel explicativo - Disefio de la
investigacion: No experimental de corte longitudinal.

- Enfoque de investigacion: Cuantitativo.

- Técnica e instrumento de investigacion: se empleo el anélisis de cointegracion para
la aplicacion del modelo de vector de correccion de errores (VEC) en el periodo
1980-2015, como instrumento se elaboro una ficha de recoleccion de datos.

- Poblacién 'y muestra: Como poblacion se tomd los reportes oficiales
correspondientes al mercado de maiz grano en Colombia que comprenden el
periodo 1980 a 2015

- Conclusién principal: Los hallazgos sugieren, por un lado, que las fluctuaciones en
las importaciones se deben mas a cambios en el consumo interno que a variaciones
en el precio del producto. Por otro lado, indican que el tratado vigente tendré
consecuencias netas desfavorables para el bienestar social en comparacion con un
acuerdo en el que las cantidades se negocien libremente en el mercado mediante la
igualacion de precios. Esto respalda la hipotesis de que el Tratado de Libre
Comercio (TLC) tendréa impactos adversos a largo plazo en el sector del maiz y en

los ingresos nacionales a traves de los aranceles.

Trochez et al. (2018) ejecutaron el trabajo de investigacion en Colombia, que lleva por
titulo “Incidencia del Tratado de Libre Comercio con Estados Unidos sobre la produccion

colombiana de maiz: En el periodo 1980-2015” el cual llevo como objetivo principal:



“Realizar una evaluacion de impacto, a través del modelo lineal mixto, con la variable
precios comercializados semanalmente por kilo al consumidor de maiz céscara amarillo y
blanco, en diferentes plazas de mercado, con un lapso de tiempo comprendido desde junio
de 1996 hasta diciembre de 2016, para asi determinar de manera cuantitativa los efectos en
el precio, antes y después de la entrada en vigencia del Tratado de Libre Comercio con
Estados Unidos” , las caracteristicas de esta investigacion son:

- Tipoy nivel de investigacion: Basico, en el nivel explicativo.

- Disefo de la investigacion: No experimental de corte longitudinal.

- Enfoque de investigacion: Cuantitativo.

- Técnica e instrumento de investigacién: Como técnica de investigacion se empled
el andlisis de econométrico mediante un modelo linear mixto (MLM), como
instrumento se elabord una ficha de recoleccion de datos.

- Poblacién y muestra: Como poblacion se tomd los reportes oficiales
correspondientes al mercado de maiz grano en Colombia que comprenden el
periodo 1996 a 2016

- Conclusién principal: La entrada en vigencia del TLC tuvo un efecto de reduccion
en los precios de comercializacion del maiz en las diferentes plazas de mercado
colombianas. Este valor es de aproximadamente 65 pesos por kilo en los precios de
comercializacién del maiz amarillo y 200 pesos por kilo en los precios de
comercializacion del maiz blanco, lo que trae repercusiones sobre el productor
colombiano al percibir menos pago por cosecha, aproximadamente 65 000 pesos y
200 000 pesos por tonelada producida de maiz amarillo y blanco, respectivamente.

2.1.2. Antecedentes nacionales

En relacion al APC entre Per( y los Estados Unidos y el tratado entre el Pert con Chile se
encontrd las siguientes investigaciones:

Vivar (2021) realizo el trabajo de investigacion en la ciudad de Lima, que lleva por titulo
“El impacto del tratado de libre comercio Per( - Estados Unidos en la exportacion del
esparrago fresco peruano a Estados Unidos: Un estudio para los afios 2004-2018” el cual
llevo como objetivo principal: “Analizar el impacto generado por el Tratado de Libre

Comercio entre Per( y Estados Unidos en las exportaciones del esparrago fresco peruano a
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Estados Unidos para el periodo comprendido entre el afio 2004 y 2018”. El estudio
presento las siguientes caracteristicas:

- Tipoy nivel de investigacion: Basico, en el nivel explicativo.

- Disefio de la investigacion: No experimental de corte longitudinal.

- Enfoque de investigacion: Cuantitativo.

- Técnica e instrumento de investigacion: Como técnica de investigacion se empled
el andlisis econométrico mediante el modelo MCO, el instrumento fue la ficha de
recoleccion de datos.

- Poblacién y muestra: Como poblacion se tomd los reportes oficiales
correspondientes a las variables planteadas.

- Conclusién principal: La conclusion principal fue que, si bien el Tratado de Libre
Comercio (TLC) tuvo un impacto positivo, este fue relativamente modesto en
comparaciéon con el efecto observado en otros productos agricolas, como los
arandanos. Este fenomeno se explica principalmente por los elevados costos de
produccion y el gran consumo de agua asociado con el cultivo de arandanos.

Morales (2021) realiz6 un trabajo de investigacion en la ciudad de Lima, que lleva por
titulo “El aprovechamiento del Tratado de Libre Comercio entre la Republica del Perta y la
Republica de Chile desde la mirada del agronegocio” el cual llevo como objetivo
principal: “Evaluar el grado de aprovechamiento del Tratado de Libre Comercio (TLC)
suscrito entre Pert y Chile desde la mirada de los Agronegocios”. El estudio presento las

siguientes caracteristicas:

- Tipoy nivel de investigacion: Basico, en el nivel descriptivo.

- Disefio de la investigacion: No experimental de corte longitudinal.

- Enfoque de investigacion: Cuantitativo.

- Técnica e instrumento de investigacion: Como técnica de investigacion se empleo
la revision documental, el instrumento fue la ficha de recoleccion de datos.

- Poblacién y muestra: Como poblacion se tomd los reportes oficiales
correspondientes a las partidas de los 24 capitulos del Sistema Armonizado de
Designacion y Codificacion de Mercancias, vinculados a los agronegocios
correspondientes al periodo 2009 - 2015.

- Conclusién principal: Se concluye que el Tratado de Libre Comercio (TLC) podria
ser mas aprovechado, ya que se han desaprovechado 2,411 partidas, mientras que
solo 88 han sido aprovechadas y 51 han logrado incrementar la oferta exportable.
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Se recomienda continuar la investigacion y profundizar en el estudio de las
Subpartidas que no se exportan o han disminuido, con el objetivo de identificar
nuevas oportunidades de negocio y ampliar la oferta exportable. Ademas, se
sugiere considerar politicas que fomenten las exportaciones con valor agregado,
aumentar la difusion de los beneficios del Tratado, fortalecer las cadenas
asociativas productivas agricolas, implementar programas de capacitacion
dirigidos a productores agropecuarios y exportadores para promover las ventajas
del TLC y garantizar que todos los nichos de negocio sean mejor aprovechados.

Robladillo (2021) condujo un trabajo de investigacion en la ciudad de Lima, que lleva
por titulo “Impacto econémico del tratado de libre comercio y su relacién con la
competitividad de las pymes periodo 2014-2019” el cual llevo como objetivo
principal: “Determinar la relacion del impacto economico de los Tratados de libre
Comercio con la Competitividad de las PYMES agroexportadoras del distrito de Los

Olivos en Lima, durante el periodo 2014-2019”, las caracteristicas del estudio son:

- Tipoy nivel de investigacion: Basico, en el nivel correlacional.

- Disefio de la investigacion: No experimental de corte longitudinal.

- Enfoque de investigacion: Cuantitativo.

- Técnica e instrumento de investigacion: Como técnica de investigacion se empleo
la encuesta, el instrumento fue un cuestionario basado en la escala de Likert con 17
preguntas para la variable impacto econémico y 6 para la variable competitividad.

- Poblacion y muestra: Como poblacion a las 100 PYMES agroexportadoras que
operan en Los Olivos, de la cual se calculé una muestra de 57 empresas de manera
probabilistica.

- Conclusion principal: Se concluye que existe una relacion significativa entre
"Impacto econémico del Tratado de Libre Comercio” y "Competitividad de las
PYMES", con un coeficiente de correlacion de 0.667, indicando una correlacion
moderada entre las variables. Ademas, se encontro que p = 0.000 < 0.01, lo que
corresponde a un nivel de confiabilidad del 99 por ciento. Por lo tanto, se rechaza
la hipétesis nula y se acepta la hipotesis alternativa. En consecuencia, se establece
que el impacto econémico del Tratado de Libre Comercio esta relacionado con la
competitividad de las PYMES, lo que afecta a la poblacion de los Olivos-Lima
durante el periodo 2014-2019.
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En el caso especifico de la relacion entre el APC entre Per( y Estados Unidos y el maiz
amarillo duro se encontro las siguientes investigaciones:

Alderete (2022) realiz6 el trabajo de investigacion en la ciudad de Lima, que lleva por
titulo “Situacion actual de las importaciones y produccion nacional del maiz amarillo duro
(Zea mays L.)” el cual llevo como objetivo principal: Analizar la situacion actual de la

importacion y produccion nacional del MAD (Zea mays L.), y tiene como caracteristicas:

- Tipoy nivel de investigacion: Basico, en el nivel descriptivo.

- Disefio de la investigacion: No experimental de corte longitudinal.

- Enfoque de investigacion: Cuantitativo.

- Técnica e instrumento de investigacion: Como técnica de investigacion se empled la
revision documental, el instrumento fue la ficha de recoleccion de datos.

- Poblacion 'y muestra: Como poblacion se tomo6 los reportes oficiales
correspondientes la produccién y balanza comercial del MAD en los Gltimos afios.

- Conclusion principal: Luego de examinar la produccion e importacion nacionales de
Material de Ayuda Didactica (MAD), se puede concluir que la oferta interna no
satisface la demanda nacional. Desde el afio 2019, se estima que hemos estado
consumiendo aproximadamente 5 millones de toneladas de MAD en promedio. De
este total, el 30 por ciento corresponde a la produccion nacional, lo que equivale a
1.2 millones de toneladas, mientras que el 70 por ciento restante es importado, lo
que suma un promedio de 3.8 millones de toneladas. Por lo tanto, se confirma que
siempre habra una necesidad de importacién para cubrir esta brecha.

Llontop y Terrones (2022) realizaron el trabajo de investigacion en la ciudad de Lima, que
lleva por titulo “Produccion e Importacion del Maiz Amarillo Duro en el Pera, 2016 —
20207, el cual llevo como objetivo principal: “Determinar la dindmica de la produccion e

importacion del maiz amarillo en el Pert durante el periodo 2016 — 2020

- Tipoy nivel de investigacion: Basico, en el nivel descriptivo.

- Disefio de la investigacion: No experimental de corte longitudinal.

- Enfoque de investigacion: Cuantitativo.

- Técnica e instrumento de investigacion: Como técnica de investigacion se empleo la

revision documental, el instrumento fue la ficha de recoleccion de datos.
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- Poblaciéon 'y muestra: Como poblacion se tomoé los reportes oficiales
correspondientes a la coleccion de datos mensuales de la exportacion e importacion
del maiz amarillo duro y su produccién nacional en el Peru (precios y cantidades).

- Conclusion principal: La conclusion obtenida indica que la produccion de maiz
experiment6 variaciones a lo largo de todo el periodo, mostrando una tendencia
inconstante. Por ejemplo, en el afio 2018, la produccion experimentd un crecimiento
del 22.4 por ciento, recuperandose de una caida del -15.2 por ciento en el afio
anterior. Sin embargo, en el afio siguiente, la produccién disminuyd nuevamente en
un 10.3 por ciento. Respecto a las importaciones de maiz, estas aumentaron de

manera significativa, superando los 500 mil millones de doblares en el afio 2021.

2.1.3. Estado del arte

Los Tratados de Libre Comercio (TLC) han sido una herramienta clave en las relaciones
econdmicas internacionales, promoviendo la apertura de mercados y la liberalizacién del
comercio entre paises. Estos acuerdos comerciales tienen un impacto significativo en la
economia de las naciones, particularmente en sectores como la agroindustria. Este estado
del arte analiza investigaciones previas relacionadas con el impacto de los TLC en la
produccion y comercio de productos agroindustriales, especificamente en América Latina.
En general, los estudios revisados indican que los TLC tienen un impacto sustancial en la
economia agroindustrial de los paises. Los resultados pueden variar segun el sector, y los
efectos pueden ser tanto positivos como negativos. Se observa que los consumidores
suelen beneficiarse de precios mas bajos, mientras que los productores locales pueden
enfrentar desafios debido al aumento de las importaciones. La relacion entre el impacto
econdémico de los TLC y la competitividad de las PYMES agroexportadoras también se

destaca como un tema importante de estudio.

Basado en estos antecedentes, se pueden hacer las siguientes recomendaciones para

futuras investigaciones:

e Estudios méas detallados sobre el impacto de los TLC en sectores agricolas
especificos, considerando variables como costos de produccién, empleo y calidad
de los productos.

e Investigaciones que analicen en profundidad cémo los TLC afectan a los

agricultores locales y como pueden mitigarse los posibles impactos negativos.
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e Estudios de caso que examinen experiencias exitosas de aprovechamiento de los
TLC por parte de los agronegocios y PYMES en América Latina.

e Investigaciones sobre la relacién entre los TLC y la seguridad alimentaria,
considerando como estos acuerdos afectan la disponibilidad y accesibilidad de

alimentos en los paises involucrados.

En resumen, los antecedentes internacionales y nacionales revisados proporcionan una
vision panordmica del impacto de los TLC en la economia agroindustrial, resaltando la
importancia de considerar las implicaciones econdémicas y sociales de estos acuerdos
comerciales en la produccion, comercio y competitividad de productos agricolas. Estudios
futuros pueden profundizar en estos temas y proporcionar orientacion adicional para
formuladores de politicas, productores y otros actores en la industria agroindustrial.

2.2. BASES TEORICAS

2.2.1. Generalidades del maiz amarillo duro

El maiz (Zea mays L.) es una planta originaria de América y representa una contribucion
invaluable a la seguridad alimentaria global. Junto con el arroz y el trigo, constituye una
de las tres gramineas mas cultivadas en todo el mundo. A lo largo de la historia, el maiz
desempefid un papel fundamental en la dieta de diversas civilizaciones preincas, como
Chavin, Nazca, Paracas y Chimd, asi como en el imperio Incaico. Ademas, fue un pilar
alimentario esencial para los Mayas en Guatemala y los Aztecas en México. El maiz
amarillo duro (MAD) tiene sus raices en Meéxico, datando su origen hace
aproximadamente 7000 afios, derivando de la mutacion de la graminea Teosinte. En
tiempos antiguos, los habitantes de México llevaron a cabo selecciones y desarrollos de
numerosas variedades a partir de estas mutaciones (Rivas 2021).

Acorde a la taxonomia (Obando et al. 2021), este se clasifica segun:
e Reino: Vegetal (Plantae)
e Division: Angiospermae (Magnoliophyta) e Clase: Liliopsida.
e Subclase: Monocotiledoneas
e Orden: Poales
e Familia: Poaceae

e Subfamilia: Panicoideae
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e Tribu: Maydeae (Andropogoneae)
e Género: Zea
e Especie: Mays

e Nombre Cientifico: Zea mays L.

El ciclo fenoldgico del maiz, segun Ibarra et al. (2021) y respaldado por la informacion
proporcionada por el INTA (2012), se divide en dos principales etapas: la vegetativa y la
reproductiva, y se caracteriza por una serie de estados especificos que indican el desarrollo
de la planta. En la fase vegetativa, se distinguen estados como VE, que representa la
emergencia de la planta, V1, V2, V3, y asi sucesivamente hasta V(n), que representa la
enésima hoja desarrollada. El estado VT marca el inicio de la etapa reproductiva. En la
fase reproductiva, los estados se representan como R1, R2, R3, R4, R5 y R6, que indican
la evolucién desde la formacion de sedas hasta la madurez fisiologica del grano.

Algunos de estos estados son especialmente criticos en el ciclo del maiz:

e En V3, las bajas temperaturas pueden retrasar el desarrollo de las hojas y aumentar
la vulnerabilidad a las heladas.

e En V6, se recomienda una fertilizacion adicional debido a un sistema radicular bien
desarrollado y posibles deficiencias nutricionales.

e V9 marca el inicio de la acumulacion acelerada de biomasa y la absorciéon de
nutrientes.

e V12 es crucial para determinar el tamafio potencial de la mazorca y el nimero de
ovulos por mazorca.

e V15 es fundamental para el rendimiento, con la aparicion de hojas y el crecimiento
de las sedas en las mazorcas superiores.

e R1 esesencial para la polinizacion y cuaje de los granos.

e Rb5 sefala el inicio de la madurez del grano y la posible susceptibilidad al estrés y las

heladas.
El ciclo culmina en R6, cuando el grano alcanza su peso maximo y esta listo para la

cosecha. Cada uno de estos estados desempefia un papel importante en el desarrollo y

rendimiento del maiz.
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2.2.2. Importancia del maiz amarillo duro

El maiz amarillo duro es uno de los cultivos méas importantes en el Perq, tanto desde el
punto de vista econdmico como cultural. Este tipo de maiz es utilizado en la elaboracion
de diversos productos alimenticios, como la chicha de jora, el mote, el choclo, la cancha,
entre otros. Ademas, es un ingrediente fundamental en la alimentacién de animales de
granja, como pollos, cerdos y vacas (Alderete 2022). Ademas, el MAD es un cultivo
presente en las tres zonas geograficas del Pert (Tabla 1).

Desde el punto de vista economico, el MAD es uno de los productos de exportacion del
Perd. Segun el Ministerio de Agricultura y Riego (MINAGRI), este cultivo genera
alrededor de 500 millones de dolares en ventas brutas anuales en la Gltima década.
Ademas, tiene un aporte del 57 por ciento en comparacién con el maiz amiléaceo,
generando 177 millones de délares anuales. Esto demuestra la importancia que tiene este
cultivo en la economia del pais. Por otro lado, el maiz amarillo duro también tiene una
gran importancia cultural en el Perd. Este cultivo ha sido cultivado por los peruanos desde
hace miles de afios y es considerado como un simbolo de la identidad nacional. Ademas,
es utilizado en diversas festividades y rituales, como la fiesta de la cosecha y la
celebracidn del Inti Raymi. Sin embargo, a pesar de su importancia, el cultivo de MAD en
el Per0 enfrenta diversos desafios, como la falta de tecnologia y la competencia de maiz
importado. Por esta razon, es importante que se sigan realizando investigaciones y se
implementen politicas que fomenten su produccion y comercializacion (Alderete 2022).

2.2.3. Competitividad

La competitividad se define como la capacidad de una empresa, sector o nacion para
prosperar exitosamente en el mercado global. Se evalGa a través de la habilidad de
producir bienes y servicios de alta calidad a precios competitivos a nivel mundial. Este
concepto adquiere una gran relevancia tanto para empresas individuales como para
sectores y paises en su conjunto. Constituye un elemento fundamental en el fomento del
crecimiento econémico y el progreso. La competitividad puede brindar a las empresas la
oportunidad de incrementar su cuota de mercado, mejorar su rentabilidad y generar
empleo. Ademas, contribuye al fortalecimiento de la posicion de los sectores y paises en la
escena global, fomentando la atraccion de inversion extranjera y mejorando su balance
comercial (Garcia et al. 2021).
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Para lograr mejoras en la competitividad, se requiere abordar diversos factores cruciales,
que incluyen la productividad, calidad, innovacion, infraestructura, logistica y estrategias
de comercializacion. Estos aspectos pueden variar segun la entidad en cuestion, ya sea una
empresa, un sector o una nacion, pero generalmente se pueden clasificar en tres categorias
esenciales: productividad, calidad y comercializacién (Garcia et al. 2021).

2.2.4. Competitividad del productor agropecuario

En el ambito especifico del sector agropecuario, la competitividad se refiere a la capacidad
de los productores agricolas y ganaderos para ofrecer productos y servicios de alta calidad
a precios competitivos en el mercado global. En esencia, implica la capacidad de estos
productores para competir con éxito en el mercado global al proporcionar productos y
servicios agrarios de alta calidad a precios competitivos (Saavedra y Figueroa 2020).

La competitividad en el sector agropecuario reviste una importancia critica en los paises
en desarrollo, ya que este sector representa una fuente significativa de empleo e ingresos
en las comunidades rurales y desempefia un papel central en la seguridad alimentaria y
nutricion al ser abastecedor de alimentos a nivel mundial (Saavedra y Figueroa 2020).

2.2.5. Indicadores de competitividad

Los indicadores cruciales de competitividad en el ambito agropecuario representan una
herramienta esencial para evaluar el rendimiento de los productores y detectar las areas
que requieren mejoras. Estos indicadores pueden variar segun el pais y la region, pero, en
términos generales, se agrupan en tres categorias fundamentales: productividad, calidad y

comercializacion (Serrano et al. 2022):

e La productividad se erige como un indicador esencial de competitividad en el
sector agropecuario. En esencia, mide la cantidad de produccion obtenida por
unidad de insumo, como tierra, agua y otros recursos. Ejemplos de indicadores de
productividad abarcan la produccién por hectarea, la produccion por trabajador y la
produccion por unidad de insumo. Estos indicadores ofrecen una vision clara de
donde se pueden realizar mejoras en la eficiencia de la produccion.

e La calidad, por su parte, constituye otro indicador critico de competitividad en el
sector agropecuario. La calidad se relaciona con la capacidad de los productos
agricolas y ganaderos para cumplir con los estdndares de calidad y seguridad

alimentaria. Indicadores de calidad incluyen la certificacion de calidad, la
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trazabilidad y el control de calidad, los cuales ayudan a los productores a elevar la
calidad de sus productos y cumplir con los requisitos de los mercados
internacionales.

e La comercializacién, también es un indicador esencial de competitividad en el
sector agropecuario. La comercializacién se refiere a la capacidad de los
productores para vender sus productos tanto en los mercados nacionales como
internacionales. Aqui se incluyen indicadores como el precio de los productos, la
participacién en los mercados internacionales y la diversificacion de los mercados.
Estos indicadores son Utiles para identificar las areas que necesitan mejoras en la

comercializacion de los productos agrarios.

Ademas de estos indicadores clave, existen otros que pueden ser relevantes para medir la
competitividad en el sector agropecuario. Estos indicadores incluyen la innovacion, la
sostenibilidad ambiental y la inclusidn social. La innovaciéon se refiere a la capacidad de
los productores para adoptar nuevas tecnologias y practicas de produccion que mejoren la
eficiencia y la calidad de los productos. La sostenibilidad ambiental se relaciona con la
capacidad de los productores para mantener un equilibrio entre la produccién y la
conservacion del medio ambiente, mientras que la inclusion social aborda la integracion
de diversos actores en la cadena agropecuaria para lograr un desarrollo equitativo y
sostenible (Serrano et al. 2022).

Para esta investigacion se utilizaran las siguientes dimensiones:

» Cercania con el mercado local: se adapta a lo que prefiere el consumidor y es
cercano a los distribuidores locales.

» Calidad del producto y eficiencia local: la eficiencia se refleja en el producto y en
el precio para el mercado.

» Variedades adaptadas a la comunidad: las variedades trabajadas responden a la
comunidad.

* Responde al mercado local: existe colaboracion entre los productores y los
minoristas, cumpliendo asi el estdndar de calidad local.

2.2.6. Comercio internacional

El comercio internacional implica la transferencia de productos y servicios entre naciones
y constituye un componente esencial de la economia global. Ha sido objeto de analisis y
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estudio por parte de expertos econdmicos y tedricos a lo largo de la historia. Su
fundamento radica en la nocion de que los paises pueden obtener ventajas al enfocarse en
la fabricacion de bienes y servicios en los que poseen una ventaja comparativa o absoluta,
y posteriormente intercambiarlos con otras naciones para acceder a aquellos productos y
servicios que no pueden producir de manera eficaz (Valbuena y Montenegro 2019).

Adam Smith introdujo la idea de la ventaja absoluta en su modelo econémico en 1776,
destacando que la division del trabajo era esencial para entender la prosperidad de una
naciéon. Segun Smith, la internacionalizacion era crucial para explicar su "Teoria de la
ventaja absoluta”. Smith abogaba por producir bienes en el pais donde fuese mas
econémico y luego exportarlos al mundo. También promovia el comercio libre como
medio para lograr el crecimiento econémico. Su enfoque se basaba en la idea de que un
pais tenia ventaja absoluta en la produccion de un bien si podia producirlo con menos

recursos que otros paises.

Sin embargo, esta teoria tenia una limitacion importante: si un pais tuviera ventaja absoluta
en todos los bienes, no tendria incentivos para participar en el comercio internacional
(Réez et al. 2021).

David Ricardo, en 1817, amplié esta teoria con su concepto de la "Teoria de ventajas
comparativas”. Argumentd que, incluso si un pais tuviera ventaja absoluta en todos los
bienes, el comercio y la especializacion seguirian siendo beneficiosos. Ricardo sostenia
que los paises debian especializarse en la produccion de bienes en los que tuvieran una
ventaja comparativa, es decir, producirlos de manera mas eficiente en términos relativos.
La teoria de Ricardo se basaba en la idea de que los paises comercian debido a las
diferencias en los costos relativos de produccion, lo que lleva a la especializacion y al
comercio internacional. Afirmaba que un pais tiene ventaja comparativa en la produccion
de un bien si el costo de oportunidad de producir ese bien en términos de otros bienes es
menor gue en otros paises (Alonzo 2021).

Posteriormente, economistas como Heckscher y Ohlin ampliaron estas teorias al
considerar las diferencias en la dotacion de recursos de los paises como un factor
fundamental en el comercio internacional. Su modelo se centraba en las diferencias en la
abundancia relativa de factores de produccién, como tierra y trabajo. Argumentaban que
los paises se especializan en la produccién de bienes que utilizan intensivamente los
factores en los que son relativamente abundantes (Réez et al. 2021, Alonso 2021).
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2.2.7. Tratado de libre comercio, Acuerdo de Libre Comercio o Acuerdo de

Promocion Comercial

Un Acuerdo de Libre Comercio (ALC) o Tratado de Libre Comercio (TLC) es un pacto
entre dos o mas naciones disefiado para suprimir las barreras que limitan las transacciones
comerciales y las inversiones entre ellas. La principal meta de un ALC es estimular el
intercambio de bienes y servicios entre los paises participantes, lo que conduce
potencialmente a un incremento en la produccién, el empleo y el desarrollo econémico.
De forma tipica, los ALCs comprenden la eliminacion de tarifas y cuotas de importacion,
lo que implica que los productos pueden ingresar a los mercados de las naciones
involucradas sin la imposicion de gravamenes adicionales. Ademas, estos acuerdos pueden
abordar la supresion de obstaculos no arancelarios, como regulaciones y requisitos de
certificacion, que en ocasiones dificultan la entrada de productos en un mercado
extranjero. Otros elementos comunes en los ALCs engloban la salvaguarda de la
propiedad intelectual, la promocion de la inversion foranea y la colaboracién en sectores
como la agricultura, la energia y el medio ambiente. Ademas, los ALCs pueden contar con
disposiciones para la resolucion de disputas comerciales entre los paises participantes
(Puigcerver 2021).

Es crucial destacar que los ALCs no son uniformes en todos sus aspectos. Cada acuerdo es
Unico y varia en cuanto a la extension y profundidad de los distintos temas que se incluyen
en las negociaciones previas a la firma del acuerdo final. Mientras que algunos ALCs
pueden ser amplios y abarcar un amplio espectro de asuntos, otros pueden ser mas
especificos y centrarse en areas concretas del comercio. Los ALCs pueden traer tanto
ventajas como desventajas para las naciones involucradas. Entre los beneficios se
encuentran el acceso a nuevos mercados, la reduccion de los costos para los consumidores
y el estimulo de la inversion extranjera. No obstante, también pueden surgir desafios,
como la competencia con los productores locales, la posible pérdida de empleos y una
mayor dependencia de los mercados extranjeros (Segovia et al. 2019).

2.2.8. Riesgo de los tratados de libre comercio (Modelo Viner)

El modelo Viner, un enfoque analitico fundamental, establece condiciones que ayudan a
determinar cuando un Tratado de Libre Comercio (TLC) puede resultar perjudicial o
beneficioso. Su concepto central gira en torno a la creacion y desviacion del comercio. La
creacion del comercio se refiere a la situacion en la que, mediante el intercambio, un pais
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puede obtener un bien que le resulta méas costoso producir que a otro pais debido a la
especializacion, mientras que la desviacion del comercio se relaciona con la sustitucién de
importaciones de productos de paises eficientes no asociados a favor de los productos de
socios comerciales menos eficientes (Vivar 2021).

El modelo Viner se ilustra a través de un escenario en el que un pais, denominado pais "de
origen," se une a un TLC, con otros paises miembros del TLC como "paises socios" y
paises no miembros como "forasteros.” Antes del TLC, el pais de origen aplica aranceles a
todas las importaciones del producto, independientemente del pais de origen. El modelo
supone que el pais forastero es més eficiente en la produccion del bien en cuestién que el
pais de origen o el pais socio, por lo que ofrece el precio mas bajo entre los tres paises.
Después de unirse al TLC y eliminar aranceles a las importaciones de los paises socios, las
importaciones de estos ultimos se vuelven méas asequibles para los consumidores del pais
de origen. Como resultado, los consumidores compran mas, lo que reduce la produccién
local y conduce a que los productores nacionales suministren menos unidades del producto
(Vivar 2021).

En términos generales. EI modelo Viner proporciona orientacion para los formuladores de
politicas al evaluar el efecto neto en el bienestar de un pais al firmar un TLC. La
diferencia entre las ganancias de eficiencia y las pérdidas de eficiencia puede ser positiva,
y varios factores, como la distancia entre los precios de los paises socios y extranjeros, el
nivel inicial de aranceles, la cantidad de importaciones iniciales desde el exterior y la
elasticidad de la oferta y la demanda, influyen en esta diferencia. Este modelo destaca la
importancia de considerar cuidadosamente las consecuencias de los acuerdos comerciales,
ya que pueden tener un impacto significativo en la economia nacional. Sin embargo,
también subraya que el comercio internacional puede ofrecer ventajas en términos de
eficiencia y bienestar econdmico, lo que se explorara en el siguiente apartado (Vivar
2021).

2.2.9. Acuerdo de Promocion Comercial entre Pera y Los Estados Unidos

El Acuerdo de Promocion Comercial (APC) entre Estados Unidos y el Per( entrd en
vigencia febrero de 2009, este acuerdo implicaba un sistema de cuotas incrementales para
las importaciones de MAD desde Estados Unidos al Per(. Este esquema fue previsto para
12 afios (Tabla 2).
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Tabla 2: Cuotas de importacion de MAD al Peru desde los EE.UU

Afo Cantidad (TM)
500,000
530,000
561,800
595,508
631,238
669,113
709,260
751,815
796,924
844,739
895,424
12 [limitada
Fuente: APC EE.UU. — Perd
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Algunos aspectos a considerar del APC y que pueden influir en el sector de MAD son los
siguientes:

* Medidas Arancelarias: Como se ha mostrado en la tabla 1, lo que se importe dentro
de la cuota no pagara aranceles, y a partir del afio 12 todas las importaciones no
pagaran aranceles.

» Facilidades de ingreso: Se refiere a los protocoles de acceso al mercado peruano
que se deprenden del APC.

« Cambios en el entorno econémico: Al ser el MAD un insumo de la industria
avicola y de la industria porcina, y estos a su vez podrian haber sido impactados
por las importaciones directas de carne de ave y de porcino de los EE.UU., es
posible que el entorno econémico para el sector del MAD se viera afectado.

Los estudios previos al APC sefialaban los peligros del mismo, Galvan et al (2006) en el
Informe Teécnico sobre los resultados del Tratado de Libre Comercio Perl - Estados
Unidos en el sector de agricultura, los sectores del maiz amarillo duro y el trigo serian los
mas afectados por la entrada en vigor del tratado. Se observé una reduccion en el Valor
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Bruto de la Produccién (VBP) como consecuencia de una disminucion en la produccion y
los precios internos, producto del aumento marginal en las importaciones totales.

Por otro lado, segun Paz y Arias (2007), se estimaba que el Acuerdo de Promocidn
Comercial (APC) tendria varios efectos en el sector del maiz. La cadena de maiz amarillo
duro, aves y cerdo mantendria su competitividad en el mercado interno en comparacion
con las posibles importaciones de Estados Unidos. Se prevé que la compensacion otorgada
a los productores de maiz durante las negociaciones del APC deberia contribuir a
continuar con una tendencia creciente en los niveles de produccion y rendimiento del
material de ayuda didactica (MAD).

Al comparar los prondsticos con los datos reales, se observd un aumento de las
importaciones desde Estados Unidos que luego disminuyé a pesar de contar con cuotas de
importacion. A partir de 2013, las importaciones volvieron a aumentar hasta el afio 2020,
cuando volvieron a disminuir. La Tabla 3 muestra més detalles.

2.2.10. EI APC y el Sector de MAD en el Peru

El APC tendrd medidas como la reduccién de aranceles, facilidades de ingreso de
mercancias importadas y cambios en el entorno econdémico que procede de los otros
sectores de la economia. Sectores que a su vez han sido impactados por el comercio en
cada sector como resultado del APC.

Por otro lado, el sector de MAD en el Perl se puede separar en zonas geograficas como
costa, sierra y selva; la evolucién de la produccion en estas zonas ya fue presentada en la
Tabla 1. Los productores de estas zonas geogréaficas enfrentan los impactos del APC y en
base a su percepcion de estos impactos definen la competitividad local para el MAD, ver
Figura 1.
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Tabla 3: Importaciones de MAD al Peru desde EE. UU. y Argentina y cuota de
Importacion, 2000 — 2022. (en Ton. / PA: 1005.90.11.00)

Afo EE.UU. Argentina Total Cuota de Importacion
2000 282,522 562,924 846,424

2001 203,883 614,501 843,970

2002 188,257 735,208 927,089

2003 65,473 822,368 966,644

2004 230,251 815,290 1,086,892

2005 199,739 1,095,325 1,300,386

2006 371,281 977,123 1,502,501

2007 407,520 1,084,179 1,523,121

2008 214,638 1,070,635 1,391,379

2009 572,060 692,402 1,499,244 500,000
2010 626,370 1,059,484 1,903,272 530,000
2011 63,131 1,514,983 1,897,582 561,800
2012 45,240 1,242,272 1,831,245 595,508
2013 219,624 1,377,533 2,005,137 631,238
2014 1,698,511 571,014 2,315,888 669,113
2015 2,129,767 345,014 2,661,281 709,260
2016 2,857,079 142,005 3,020,775 751,815
2017 3,223,435 95,770 3,326,271 796,924
2018 3,310,349 205,441 3,531,475 844,739
2019 1,215,453 2,747,743 3,982,519 895,424
2020 709,602 3,016,536 3,742,699 Infinito
2021 563,010 3,005,527 3,649,202 Infinito
2022 85,836 3,325,220 3,565,941 Infinito

Fuente: Elaboracién Propia en base a datos de Aduanas Perd.
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Figura 1: Esquema del impacto del APC Perd — EE.UU. en el sector MAD en el Peru

2.3. Marco conceptual

Los siguientes conceptos seran utilizados en el desarrollo de la tesis:

Comercializacion: La comercializacion es el conjunto de actividades
desarrolladas para facilitar la venta y/o conseguir que el producto llegue finalmente
al consumidor (Economipedia, 2023).

Mercado: Lugar tedrico donde se encuentra la oferta y la demanda de productos y
servicios y se determinan los precios (Studocu, 2023).

Valor agregado: EI valor agregado es la caracteristica extra que un producto o
servicio ofrece con el propdsito de generar mayor valor comercial dentro de la
percepcion del consumidor (Revista Merca 2.0, 2023).

Exportacion: son el conjunto de bienes y servicios vendidos por un pais en
territorio extranjero para su utilizacién (Wikipedia, 2023).

Demanda: La demanda es la solicitud para adquirir algo. En economia, la
demanda es la cantidad total de un bien o servicio que la gente desea adquirir
(Economipedia, 2023).

Oferta: Accién de ofrecer un producto para su venta, especialmente cuando se
ofrece a un precio mas bajo de lo normal (Mindomo, 2023).

Mercado exterior: EI comercio exterior es el intercambio de bienes y servicios
entre dos 0 mas paises (Economipedia, 2023).

Proceso: Procesamiento o conjunto de operaciones a que se somete una cosa para
elaborarla o transformarla (Brainly.lat, 2023).

Arancel: El arancel es un tributo que se impone sobre un bien o servicio cuando

cruza la frontera de un pais (Chipax, 2023).
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I1l. MATERIALES Y METODOS
3.1. LUGAR

Para delimitar el estudio de las variables de investigacion, el presente estudio se enmarco
en el espacio fisico correspondiente a la Region San Martin, que extension, es la mas
importante en el cultivo de Maiz Amarillo Duro en el Perd, con una superficie sembrada
en el afio 2021 de 47.27 miles de hectéreas que representa el 21 por ciento de la superficie

sembrada en el Peru. La Figura 2 muestra la distribucion politica de la region San Martin.
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Figura 2: Mapa Politico de la Region San Martin

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica e Informatica (2021)



3.1.1. Ubicacién Geograéfica:

e Latitud: 7°12'S
e Longitud: 76°48'0
e Altitud: Minima de 139 m.s.n.m., y maxima de 3080 m.s.n.m.

3.2. DISENO METODOLOGICO
3.2.1. Tipo de la investigacion.

Este estudio se concibié como una investigacion de tipo basica, ya que surge de la
inquietud por examinar cémo la implementacion del Acuerdo de Promocion Comercial
entre el Perl y Loes Estados Unidos de América influye en la competitividad de la
produccion de maiz amarillo duro, para el mercado local en la regién San Martin en base a

la percepcion de los productores locales de las variables dadas (Iglesias 2021).
3.2.2. Nivel de la investigacion.

Las investigaciones catalogadas como de tipo basica, pueden ser categorizadas en
términos de tres niveles distintos: exploratorio, descriptivo y explicativo. Puesto que el
propdsito de este estudio es definir la conexion entre la variable independiente y la
variable dependiente planteadas, yendo més alla de la mera descripcion de estas variables,
este estudio corresponde a un nivel correlacional (Iglesias 2021).

3.2.3. Disefio de la investigacion.

En lo que respecta al disefio de la investigacion, esta investigacion se fundamenta en un
enfoque no experimental. Conforme a la perspectiva de Hernandez et al. (2017), la
investigacion de tipo no experimental analiza las variables de interés sin manipularlas con

fines de estudio o presentacidn de resultados.

Adicionalmente, se adscribe a una metodologia de enfoque cuantitativo, ya que el objetivo
es examinar y analizar la realidad de manera objetiva mediante mediciones y evaluaciones
numeéricas. Estas mediciones tienen la finalidad de establecer datos fiables que posibiliten
una explicacion formal y rigurosa de las problematicas abordadas por el investigador
(Pifieiro y Pifieiro 2021).
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3.3. HIPOTESIS Y VARIABLES DE INVESTIGACION
3.3.1. Hipotesis general

El Acuerdo de Promocion Comercial (APC) entre Per( y los Estados Unidos de América
no influye en la competitividad para el mercado local del productor de maiz amarillo duro
(MAD) de la regién San Martin.

3.3.2. Hipotesis especificas
Son las siguientes:

e Las medidas arancelarias correspondientes al APC Peru y los Estados Unidos de
América, no influye en la competitividad para el mercado local del productor de
MAD de la region San Martin.

e Las facilidades de ingreso incluidas en el APC Per( y los Estados Unidos de
América, no influye en la competitividad para el mercado local del productor de
MAD de la region San Martin.

e Los cambios del entorno econémico ocasionados por el APC Per( y los Estados
Unidos de América, no influyen en la competitividad para el mercado local del

productor de MAD de la region San Martin.
3.3.3. Variables de investigacion
Variable dependiente:

Y: Competitividad para el mercado local del productor de maiz amarillo duro (MAD) de la

region San Martin.
Variable independiente:

X: Acuerdo de Promocién Comercial (APC) entre Per( y los Estados Unidos de América

Dimensiones de la variable independiente:
e Medidas arancelarias.
e Facilidades de entrada.
e Cambios en el entorno econémico.

3.4. POBLACION
Hernandez et al. (2017) afirman que la poblacién estd determinada por el conjunto de

individuos que poseen caracteristicas en comun, en algin lugar o momento determinado.
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El presente estudio requirio el andlisis de la poblacion de productores de maiz amarillo
duro de la region San Martin, que acorde al ultimo Censo Nacional Agropecuario (INEI

2012), corresponde a 24 405 productores.

3.5. MUESTRA

Dado que la técnica principal a aplicar es la encuesta, se considerd un muestreo aleatorio
en la poblacién de estudio, ya que se pretende generalizar los resultados obtenido. Dado
que el tamafio de muestra es muy grande (mayor a 1000 unidades de investigacién), se
considera la siguiente formula para poblaciones indeterminadas, segun lo recomendado

por los autores (Quispe et al. 2020).

Ztabla* m (1—m) 1.96% 0.5 (1 —0.5)
Npcr = 42 = 0.12 =

95

Donde:
e nMCR: Tamafio de muestra calculado.
e Z:1.96 = Valor de Z en distribucion normal segun el error a un 95 por ciento de
confianza.
e d: Error aceptado (0.10).
e 1. Proporcion esperada (Consideramos una proporcion del 0.50 de la muestra que
valide las hipotesis propuestas).
Los célculos indican que se requiere un tamafio de muestra minimo de 95 unidades

poblacionales.

3.6. Técnicas e instrumentos de investigacion

A continuacidn, se muestras las técnicas de investigacion con sus respectivos instrumentos

en la Tabla 4.
Tabla 4: Técnicas e instrumentos de investigacion
Técnica Instrumento Variable
] ) Percepcidn del efecto del
Encuesta Cuestionario cerrado » )
Acuerdo de promocion comercial
o ) L Competitividad de la produccion de
Observacion directa Ficha de verificacion

MAD
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3.7. TECNICAS ESTADISTICAS PARA EL PROCESAMIENTO DE LA INFORMACION

Con base en los objetivos y las hipotesis que abordaron la problemética planteada, se
recopil6 informacion y datos provenientes de la bibliografia y las fuentes proporcionadas,
asi como a través del trabajo de campo. Esta informacion sirvié como base para llevar a
cabo el analisis estadistico, el cual se dividié en dos partes. En primer lugar, se realizé el
analisis descriptivo de las variables de investigacion utilizando el software MS Excel,
mediante el cual se elaboraron tablas y graficos que representaban de manera 6ptima las
variables identificadas. Posteriormente, se llevé a cabo el andlisis inferencial, que
consistio en la aplicacion de pruebas de correlacion y la verificacion de los supuestos

correspondientes a dichas pruebas. Esta fase se realizé utilizando el software IBM SPSS.
3.8. PROCEDIMIENTO DE ANALISIS DE LOS DATOS
Los resultados del procedimiento de analisis de datos se presentan en las siguientes fases:

e Primera fase: Disefio de los instrumentos de investigacion, y su validacion, tanto

estadistica como por juicio de expertos.

e Segunda fase: Caracterizacion del modelo productivo de los productores
estudiados, y determinacion de su competitividad para el mercado internacional, en
particular para los Estados Unidos de Ameérica, mediante la aplicacién de los

instrumentos de aplicacion y el andlisis estadistico descriptivo de los resultados.

e Tercera fase: Valorizacién y tabulacion de los datos e Cuarta fase: Prueba de
correlacion estadistica.

e Quita fase: Contrastacion de las hipétesis de investigacion mediante las

herramientas estadisticas inferenciales.
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IV. RESULTADOS Y DISCUSION

En el presente capitulo se presentan los resultados de la investigacion, en primer lugar, la
confiabilidad y validez, luego las caracteristicas generales de los productores encuestados,
pasando al analisis descriptivo de las variables y culminando con la contrastacion de

hipotesis y la discusion de los resultados.

4.1. CONFIABILIDAD Y VALIDEZ DE LOS INSTRUMENTOS DE
INVESTIGACION

4.1.1. Confiabilidad de los instrumentos de investigacion

Para evaluar la eficacia del instrumento de investigacion, se llevo a cabo previamente un
proceso de evaluacién por parte de expertos, en el que tres profesores con experiencia en
investigacion confirmaron que el cuestionario propuesto para el estudio estaba disefiado de
manera adecuada y era apto para su aplicacién en el campo. Posteriormente, se procedid
con una fase de prueba piloto que involucré a 20 encuestados, y se aplico la prueba de
confiabilidad (Coeficiente Alfa de Cronbach) tanto en esta fase como en la etapa final del
estudio, que cont6 con 98 observaciones. En ambos casos, se obtuvieron valores cercanos
a 0.8, lo que indica que los elementos evaluados en los cuestionarios relacionados con las
variables X e Y mostraron una correlacion mutua aceptable, proporcionando una
descripcién adecuada de dichas variables. Los resultados de la confiabilidad estadistica del
instrumento se presentan en la Tabla 5, abarcando tanto la prueba piloto como los

resultados finales.

Tabla 5: Confiabilidad estadistica del Instrumento de Investigacion
Confiabilidad estadistica (Alfa de Cronbach)
Variable Prueba piloto (n=20) Aplicacion final (n=98)
X 0.785 0.831
Y 0.718 0.826




Con el resultado obtenido, se pudo determinar que el instrumento de investigacion logra
una confiabilidad superior al 0.8 en las dos variables, por lo tanto, los datos obtenidos en

su aplicacién son fiables estadisticamente.
4.1.2. Validez del instrumento

Acorde con Hernandez et al. (2017), habiendo determinado en la prueba piloto que el
instrumento de investigacion (Cuestionario) es confiable, se sometio a juicio de 4
expertos, docentes de la Facultad de Economia y Planificacion, con amplia experiencia en
investigacion, para determinar su validez para su posterior aplicacion. Los expertos que

validaron el cuestionario y recomendaron su aplicacion fueron los siguientes:

e Mg. Sc. Karina Marlen Yachi del Pino

e Dr. Jimmy Oscar Callohuanca Aceituno

e Mg. Sc. Yulissa Navarro Castillo

e Mg. Sc. Jests Eduardo Gamboa Unsihuay.

4.2. DESCRIPCION DE LA POBLACION ESTUDIADA

En el panorama de la agroexportacion y los agronegocios, el cultivo de maiz amarillo duro
(MAD) emerge como un pilar fundamental en la region de San Martin, Perd. Este cultivo
adquiere una dimensién de vital importancia al sostener las cadenas de produccion avicola
y porcina, que a su vez son pilares esenciales en la alimentacion de la poblacién local.
Ademas, el maiz amarillo duro se perfila como un commodity esencial no solo en la
region, sino en numerosos paises, incluyendo a Perd. La region de San Martin, situada en
la selva del Per(, destaca por presentar una serie de caracteristicas particulares que
influyen en la dinamica de los productores agropecuarios. Entre estas particularidades, la
extension de la region en el cultivo de maiz amarillo duro sobresale como un rasgo
distintivo. San Martin alberga la mayor superficie dedicada a este cultivo en todo el pais,

confiriéndole un rol central en la economia local y regional.

No obstante, el cultivo de maiz amarillo duro en la region San Martin enfrenta desafios
significativos. Las condiciones climatoldgicas de la selva, caracterizadas por su alta
humedad y precipitaciones, imponen retos a la produccion de este cultivo, cuyas
exigencias pueden diferir de las de otras regiones del pais. Ademas, la falta de acceso a
tecnologia moderna y capacitacion agricola limita la eficiencia y la productividad en el

proceso de produccion del MAD. Como resultado, a pesar de su posicion preeminente en
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la produccién, la region presenta indices de productividad relativamente bajos en

comparacion con su potencial.

La presente investigacion adopta un enfoque cuantitativo y correlacional para analizar la
relacion entre el Acuerdo de Promocion Comercial (APC) entre Per( y los Estados Unidos
de América y la competitividad del productor de maiz amarillo duro en la region San
Martin. Con una muestra de 95 productores de MAD seleccionados de una poblacion total
de 24,405, esta investigacion busca identificar patrones y tendencias que permitan
comprender cémo el acuerdo comercial influye en la competitividad local de los
productores de maiz amarillo duro. Mediante un enfoque cuantitativo y correlacional, esta
investigacion se propone desentrafar la relacion entre el acuerdo comercial entre Per( y
los Estados Unidos y la competitividad de los productores locales de maiz amarillo duro,
contribuyendo asi al entendimiento de las dindmicas agroexportadoras y su impacto en la
regién, empezando por la caracterizacion del productor de MAD de la regién San Martin

presentada a continuacion.
4.2.1. Caracteristicas demograficas de la poblacién estudiada

Acorde con los resultados encuestados, la Figura 3, que se presenta a continuacion,
muestra la distribucion de la poblacion estudiada segun su sexo.

Los resultados presentados en la figura revelan patrones significativos en la muestra de
pobladores encuestados en la region San Martin, Perd. Con un 91 por ciento de los
encuestados identificandose como masculinos y un 9 por ciento como femeninos, se
observa un claro predominio de la representacion masculina en esta poblacion. Este
fendmeno no es meramente un reflejo numeérico, sino que también esta intrincadamente
entrelazado con las caracteristicas culturales y sociales arraigadas en la selva peruana. Las
actividades de campo y productivas han sido histéricamente definidas como dominio
masculino en muchas culturas, incluyendo aquellas que prevalecen en la selva peruana.
Este hecho encuentra sus raices en roles tradicionalmente asignados segun género, donde
los hombres se han encargado de las tareas relacionadas con la agricultura, la ganaderia y
otras labores consideradas maés fisicas y técnicas. Esta distribucion de roles ha sido parte
integral de las estructuras culturales en las comunidades de la selva peruana, estableciendo
un patrén que se refleja en la alta proporcién de pobladores masculinos involucrados en

actividades agropecuarias en la region San Martin.
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Figura 3: Sexo de la poblacion estudiada

La predominancia del género masculino en las actividades de campo y productivas
también puede ser explicada por el contexto socioecondmico de la regién. La produccion
agricola y ganadera en la selva peruana es a menudo intensiva en mano de obra y demanda
habilidades especificas. Las labores en la agricultura, como la preparacion de tierras,
siembra, cuidado de cultivos y cosecha, requieren un conocimiento profundo de las
condiciones locales y técnicas agricolas, lo que puede influir en la percepcion de que estas
actividades son mas apropiadas para los hombres, que a menudo han sido socializados en
estos conocimientos desde edades tempranas. Es crucial destacar que este predominio de
los hombres en las actividades agropecuarias no es estatico y estd experimentando
cambios graduales. La equidad de género y la promocion de la participacion de las
mujeres en todas las esferas de la sociedad estan siendo cada vez mas valoradas y
respaldadas. Las organizaciones y proyectos de desarrollo estan trabajando para
empoderar a las mujeres y eliminar barreras que les han impedido acceder a roles en la

produccion agricola y otros sectores.

La Figura 4 presenta la distribucion de la poblacién de productores estudiada segun su
edad. El analisis de la caracterizacion sociodemogréafica en relacion a la edad de los
pobladores encuestados en la region San Martin, Per(, arroja resultados notables que
revelan aspectos relevantes de la dindmica social y econdmica de la zona. Con un 68 por

ciento de la muestra comprendida entre los 46 y 65 afios, seguido por un 17 por ciento en

35



el rango de 33 a 45 afios, y un 12 por ciento en la franja de 18 a 32 afios, la distribucion
etaria refleja un marcado predominio de la poblacién de mediana edad y una presencia
significativa de personas en edades méas avanzadas. Estos resultados pueden ser analizados
considerando tanto las caracteristicas culturales del poblador de la selva peruana como las
particularidades del cultivo de maiz amarillo duro en la region, ademas de la falta de

capacitacion y desarrollo técnico en este campo.
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Figura 4: Edad de la poblacion estudiada

Las caracteristicas culturales de la poblacién en la regién San Martin juegan un papel
fundamental en la distribucion etaria observada. La selva peruana ha conservado
tradiciones arraigadas, lo que influye en la demografia de los involucrados en las
actividades agropecuarias. La agricultura y las labores de campo han sido tareas de alta
demanda fisica y conocimiento practico acumulado con los afios. Esto explica en gran
medida el predominio de personas en edades intermedias y avanzadas en la produccién de

MAD, ya que son quienes han heredado y acumulado este conocimiento y experiencia.

Las caracteristicas propias del cultivo de MAD también influyen en la distribucion de
edades. A pesar de ser una actividad vital en la regién, la produccion de MAD puede ser
exigente fisicamente y requerir un profundo conocimiento del entorno y las practicas
agricolas locales. Esto puede limitar la participacion de las generaciones mas jovenes, que
podrian carecer del conocimiento y las habilidades necesarias para llevar a cabo estas

tareas. Esto se suma el fenémeno global, en el cual las generaciones méas jovenes prefieren
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buscar una vida citadina y alejarse de las actividades tradicionales del campo, como la

produccion agricola y pecuaria, fendomeno al que la selva del Perd no es ajena.

La Figura 5 presenta la distribucion de la poblacién de productores estudiada segn su

nivel educativo.

®Secundaria o menor ®™Técnica ™ Universitaria ™ Postgrado

Figura 5: Nivel educativo de la poblacion estudiada

El andlisis de la caracterizacion sociodemografica en relacion al nivel educativo de los
pobladores encuestados en la region San Martin, PerQ, presenta resultados que arrojan luz
sobre la relacion entre educacion, cultura, la falta de capacitacion en el cultivo de maiz
amarillo duro y las particularidades de esta actividad agricola. Con un 57 por ciento de la
muestra que posee un nivel educativo de secundaria o inferior, y un 34 por ciento con
educacion técnica, se destaca la predominancia de niveles educativos mas bajos en la
poblacion encuestada. Esta distribucion puede ser interpretada considerando las
caracteristicas culturales del poblador de la selva peruana, donde las prioridades en
educacién pueden diferir de las de zonas urbanas mas desarrolladas.

Las caracteristicas culturales de la region San Martin, donde las practicas agricolas
tradicionales y las labores de campo han sido histéricamente valoradas, pueden influir en
la priorizacion de la educacion en esta poblacion. En muchas comunidades de la selva, las
destrezas y conocimientos practicos adquiridos a través de la experiencia en actividades
agricolas y agropecuarias se consideran esenciales y a menudo se transmiten de
generacion en generacién. Esto podria explicar la presencia significativa de individuos con

niveles educativos de secundaria 0 menores en la muestra. La falta de capacitacion y
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desarrollo técnico en el cultivo de maiz amarillo duro en la region San Martin también
influye en la distribucion de niveles educativos. La ausencia de acceso a tecnologias
modernas y a estrategias de mejora en la produccion puede haber limitado la demanda de
educacion técnica o universitaria en esta area. La falta de incentivos para adquirir
educacion superior puede ser mas evidente si las oportunidades de empleo o desarrollo

profesional en el sector agricola local son limitadas.
4.2.2. Caracteristicas generales de los productores estudiados

La muestra de 98 productores de maiz amarillo duro en la region San Martin, Perd, exhibe
caracteristicas sociodemograficas marcadas por una predominancia masculina (91 por
ciento) arraigada en las actividades de campo. La distribucion etaria muestra un 68 por
ciento de pobladores entre 46 y 65 afos, reflejando la herencia cultural y la falta de
recambio generacional e interés de las nuevas generaciones en las actividades agricolas.
En términos educativos, se observa que el 57 por ciento posee educacién secundaria o
inferior, mientras que el 34 por ciento cuenta con educacion técnica. Estos patrones
reflejan la importancia cultural de las labores agricolas, la falta de acceso a capacitacion y

las particularidades del cultivo de maiz amarillo duro en la region.

La Figura 6 presenta la distribucién de la poblacién de productores estudiada segun el

tamario de la unidad productiva (parcela) donde cultiva MAD.
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Figura 6: Tamafio de parcela de la poblacién estudiada

El andlisis de los resultados arroja que el 38 por ciento de los encuestados se dedica a la

produccion de MAD en parcelas de tamafio mediano (5 - 10 hectareas), seguido de cerca
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por aquellos que cultivan en parcelas grandes (mayores a 10 hectareas) con un 37 por
ciento. Los pequefios productores (0.5 - 5 hectareas) representan el 17 por ciento de la
muestra, mientras que aquellos con parcelas micro (<0.5 hectéreas) constituyen el 8 por
ciento. Estos resultados reflejan una distribucién variada de tamarfios de parcelas entre los
productores, indicando una cierta diversidad en las estrategias de cultivo. Las
caracteristicas culturales del poblador de la selva peruana desempefian un papel
importante en esta distribucién. La herencia de la agricultura tradicional y el apego a las
practicas familiares pueden influir en la disposicion de tierras para el cultivo de MAD. Las
familias que han cultivado tierras durante generaciones pueden tener parcelas de tamafio
considerable, y su percepcion de la tierra como un recurso colectivo podria haber Ilevado a
la subdivisién en parcelas méas pequefias con el tiempo.

Las caracteristicas propias del cultivo de MAD también desempefian un rol en esta
distribucion. Si bien el MAD puede ser un cultivo de gran importancia para la region, sus
demandas en términos de suelo, agua y mano de obra pueden variar segun el tamafio de la
parcela. Los productores que se dedican a parcelas pequefias pueden enfocarse en la
produccion para consumo local, mientras que aquellos con parcelas mas grandes pueden
tener la capacidad de destinar una parte significativa de su produccion al mercado regional
o incluso nacional. Es esencial tener en cuenta que la distribucion de tamafios de parcelas
puede influir en la sostenibilidad econdmica y ambiental de la produccién de MAD en la
region. Mientras que los productores con parcelas grandes pueden tener la oportunidad de
implementar practicas méas eficientes y tecnologias modernas, los pequefios productores

pueden enfrentar desafios en términos de acceso a recursos y mercado.

La Figura 7 presenta la distribucién de la poblacion de productores estudiada segun el

tiempo de experiencia que tienen en el cultivo de MAD.

Los resultados sefialan una marcada acumulacion de experiencia en el cultivo de MAD.
Un impresionante 77 por ciento de los encuestados han estado involucrados en el cultivo
por mas de 5 afios, indicando una conexion profunda con la actividad agricola. En
contraste, el 4 por ciento tiene menos de un afio de experiencia, y el 9 por ciento y 10 por
ciento han estado cultivando durante 1 a 3 afios y 3 a 5 afos, respectivamente. Estos
resultados revelan que la mayoria de los productores encuestados tienen una experiencia
sustancial en el cultivo de MAD. Estos patrones pueden ser analizados en el contexto de
las caracteristicas de la selva peruana, donde se encuentra la region San Martin. La selva

presenta una geografia compleja y una lejania relativa de los principales puertos y centros
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de comercio. Esta ubicacion geografica influye en las dinamicas de produccion y comercio
en la region. Los desafios logisticos y de acceso a mercados externos pueden haber
llevado a los productores a depender en gran medida de la produccion agricola local y el
autoconsumo. Esta dependencia puede haber incentivado a los productores a mantener una
conexion continua con el cultivo de MAD, contribuyendo a la alta proporcién de

encuestados con mas de 5 afios de experiencia.
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Figura 7: Experiencia en el cultivo de MAD en la poblacion estudiada

La tradicion y la importancia del MAD como base de la industria pecuaria en la region
también juegan un papel crucial en esta distribucion de experiencia. La necesidad de
proveer alimento para la produccion avicola y porcina, fundamentales para la alimentacion
local y la economia regional, puede haber llevado a los pobladores a mantener un
compromiso prolongado con el cultivo de MAD. El conocimiento acumulado a lo largo de
los afios y transmitido de generacidn en generacion puede haber reforzado esta conexion

con el cultivo, independientemente de los desafios y limitaciones.

La Figura 8 presenta la distribucion de la poblacion de productores estudiada segun el tipo
de tenencia de la parcela donde cultivan MAD.

Los resultados reflejan una marcada preferencia por la tenencia propia de la tierra. EI 95
por ciento de los encuestados reporta tener parcelas de cultivo en propiedad, lo que indica
una fuerte conexion con la tierra y un arraigo en la actividad agricola. En contraste, un 2
por ciento de los pobladores alquilan la tierra para el cultivo de MAD, mientras que un 3

por ciento la posee en forma comunitaria. Estos resultados destacan la importancia de la
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propiedad y la relacion directa con la tierra en la region. Estos patrones pueden ser
analizados en el contexto de las caracteristicas de la selva peruana, que es el escenario de
la region San Martin. La selva, con su geografia diversa y exuberante, a menudo fomenta
la relacion directa con la tierra entre los pobladores locales. La propiedad de tierras puede
estar arraigada en practicas culturales y tradiciones de uso de la tierra, asi como en la
importancia de mantener un acceso sostenible a recursos naturales en comunidades a

menudo alejadas de los centros urbanos.
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Figura 8: Tipo de tenencia de la poblacién estudiada

Las caracteristicas del cultivo de MAD también pueden influir en la preferencia por la
tenencia propia de la tierra. Dado que el MAD es un cultivo de importancia econémica y
alimentaria en la region, los productores pueden sentir la necesidad de tener control
directo sobre sus parcelas para asegurar una produccion constante y la sostenibilidad a
largo plazo. La propiedad de la tierra puede ofrecer seguridad y estabilidad en la
produccion, permitiendo la implementacion de practicas agricolas que promuevan la

calidad y cantidad de los cultivos.

Ademas, la importancia del MAD en la industria pecuaria local puede influir en la
preferencia por la tenencia propia. Dado que el cultivo sostiene la produccion avicola y
porcina, los productores pueden considerar vital tener acceso directo a la tierra para
asegurar un suministro constante de alimento para el ganado y, por ende, la estabilidad

econémica de la comunidad.

La Figura 9 presenta la distribucion de la poblacion de productores estudiada segun el tipo
de riego usado en la producciéon de MAD.
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Figura 9: Tipo de riego usado en el cultivo de MAD

Los resultados revelan que el riego por secano es ampliamente predominante, siendo
utilizado por un 85 por ciento de los encuestados. El riego por gravedad, una opcién
menos comun, es empleado por el 15 por ciento restante. No se observa el uso de riego
tecnificado u otras formas de riego. Estos resultados sefialan la relevancia del riego por
secano y la escasa adopcion de practicas mas tecnificadas. Estos patrones pueden ser
analizados en relacién a las caracteristicas climatoldgicas de la selva peruana y las
particularidades del cultivo de MAD. La regién San Martin se caracteriza por tener una
climatologia tropical humeda, con lluvias distribuidas a lo largo del afio. En este contexto,
el riego por secano puede ser una opcion viable debido a la disponibilidad de agua en el
ambiente. La frecuencia de las lluvias podria proporcionar la humedad necesaria para el
cultivo de MAD, permitiendo a los productores depender menos de sistemas de riego
tecnificado o basado en gravedad.

Ademas, la baja productividad obtenida en la produccion de MAD en la region puede
influir en la preferencia por el riego por secano. Aunque el MAD es un cultivo esencial
para la industria pecuaria y la alimentacion local, las caracteristicas climéticas y la falta de
tecnologia y capacitacion limitan su rendimiento. Esto puede hacer que los productores se
inclinen hacia practicas mas tradicionales y econémicas, como el riego por secano, en
lugar de invertir en sistemas de riego mas avanzados. La falta de riego tecnificado puede
también estar relacionada con la falta de acceso a tecnologia y capacitacion en la region.
La baja productividad puede limitar los recursos disponibles para la inversion en sistemas
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de riego mas modernos y eficientes. La ausencia de opciones de riego tecnificado podria
ser un reflejo de las limitaciones econdémicas y tecnologicas en la region, y a su vez,

podria contribuir a la baja productividad del cultivo.

La Figura 10 presenta la distribucion de la poblacion de productores estudiada segun la

actividad secundaria que realizan.
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Figura 10: Actividad secundaria realizada por la poblacion estudiada

Los resultados indican que las actividades econdmicas paralelas son una practica comun
entre los productores de MAD en la region. Un 40 por ciento de los encuestados se dedica
a la crianza de animales, una opcién que resalta la relacion intrincada entre el MAD vy la
produccion avicola y porcina en la region. Un 29 por ciento se involucra en el cultivo de
agroexportacion, posiblemente aprovechando las caracteristicas de la selva peruana que
presentan oportunidades para cultivos como el café y el cacao. Un 11 por ciento se dedica
al cultivo tradicional, y un 20 por ciento menciona otras actividades econémicas no
especificadas. Estos patrones pueden ser analizados considerando las caracteristicas de la
selva peruana, que ofrece una diversidad de opciones econdémicas debido a su riqueza en
recursos naturales. Las condiciones climaticas y geograficas favorecen la produccion de
cultivos como el café y el cacao, que tienen un potencial de agroexportacion. La region
San Martin ha sido conocida por su produccién de café y cacao de alta calidad, lo que
puede haber incentivado a algunos productores de MAD a diversificar sus actividades

econémicas hacia estos cultivos.
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La relacion intrincada entre el cultivo de MAD vy la crianza de animales también es
evidente en la distribucion de actividades. EI MAD sostiene la produccién avicola y
porcina, que son esenciales para la alimentacion local y la economia regional. La crianza
de animales puede complementar la produccion de MAD al proporcionar una fuente
adicional de alimento y generacion de ingresos para los hogares. Esta diversificacion
puede ser una estrategia de resiliencia econémica en un entorno donde las condiciones
climaticas y econdmicas pueden ser variables. La presencia de actividades econdémicas
tradicionales también puede reflejar la importancia cultural de las practicas agricolas
arraigadas en la selva peruana. La relacion con la tierra y las practicas heredadas pueden
influir en la eleccion de actividades economicas. La diversificacion hacia otras actividades
puede ser una forma de equilibrar la tradicion con la necesidad de adaptarse a las

demandas cambiantes del mercado y la economia.

En la Figura 11 se presenta la distribucion de la poblacion de productores estudiada segun
la pertenecia a algun tipo de organizacion de productores como asociaciones 0

cooperativas.

Los resultados reflejan que un 76 por ciento de los encuestados son parte de alguna
organizacién, mientras que el 24 por ciento no lo son. Estos nimeros sugieren que la
pertenencia a organizaciones es una practica mayoritaria entre los productores de MAD en
la region San Martin. Estos patrones pueden ser entendidos a la luz de las caracteristicas
culturales del productor agricola en la selva peruana. En las comunidades agricolas de la
selva, existe una tradicion de colaboracion y trabajo en conjunto para enfrentar desafios
agricolas y econdémicos. La pertenencia a organizaciones puede ser considerada como una
extension natural de esta dinamica cultural de apoyo mutuo. La cooperacion y la ayuda
entre miembros de una comunidad son valores arraigados en muchas culturas agricolas y
pueden influir en la decision de unirse a organizaciones.

Las ventajas de pertenecer a organizaciones, como asociaciones de productores o
cooperativas, también pueden estar motivando esta tendencia. Las organizaciones ofrecen
una serie de beneficios para los agricultores, especialmente en contextos como la region
San Martin. Las asociaciones de productores permiten la colaboracién en la compra de
insumos a granel, lo que puede resultar en costos mas bajos. Ademas, la comercializacién
conjunta y la busqueda de mercados pueden ser mas efectivas cuando se realiza a través de

organizaciones, lo que potencialmente aumenta los ingresos de los productores.
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Figura 11: Pertenencia a algun tipo de asociacion de productores por parte de la

poblacion estudiada

En el contexto de la produccién de MAD, la pertenencia a organizaciones puede ser
particularmente relevante debido a la relacion con la produccion avicola y porcina. La
crianza de animales, que es esencial para la alimentacion local y la economia regional,
podria requerir la colaboracion y la coordinacion de esfuerzos entre los productores. Las
organizaciones proporcionan una plataforma para la comunicacién y la colaboracion
efectivas en cuestiones como el cuidado de los animales, la compra de alimento y la

comercializacién de los productos.

La Figura 12 presenta la distribucion de la poblacion de productores segun el destino
principal de su produccién de MAD. Los resultados reflejan una marcada preferencia por
el mercado local como destino de la produccion de MAD con un 98 por ciento. En
contraste, el autoconsumo representa un 2 por ciento. No se menciona la opcion de
agroexportacion en los resultados. Estos niumeros sugieren que la produccion de MAD
tiene un impacto econémico y comercial significativo a nivel local, mientras que la
exportacion y el comercio internacional parecen no ser la dinamica actual. Estos patrones
pueden ser interpretados considerando las caracteristicas de la selva peruana y la lejania de
los puertos costeros. La regién San Martin, ubicada en la selva, enfrenta desafios
logisticos debido a su ubicacion interior. La distancia a los puertos costeros y los centros
de comercio internacional aumentan los costos de transporte y la complejidad de la

exportacion. Esta lejania puede haber influido la eleccion de centrarse en el mercado local.
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Figura 12: Destino de la produccion de MAD de la poblacion estudiada

El régimen amazénico del impuesto a la renta también podria estar influyendo en esta
eleccion. El gobierno peruano ha implementado politicas fiscales especificas para las
regiones amazonicas, como San Martin, que buscan promover el desarrollo econémico y
la inversion en estas areas. El enfoque en el mercado local puede estar alineado con la

politica gubernamental y puede ofrecer beneficios fiscales para los productores locales.

La eleccion de destinar la produccion al mercado local también puede relacionarse con las
caracteristicas del cultivo de MAD vy su relacion con la produccién avicola y porcina.
Dado que el MAD sostiene la produccion de aves y cerdos, la demanda constante de
alimento en la region podria ser el motor principal de la eleccion de comercializar a nivel
local. La produccion local y la alimentacion del ganado pueden estar estrechamente
entrelazadas, y la cercania a los mercados locales puede asegurar un suministro constante

de alimento para el ganado.
4.2.3. Perfil del productor de MAD en la Region San Martin

El perfil del productor de Maiz Amarillo Duro (MAD) en la regién San Martin, Per, se
dibuja a partir de los resultados obtenidos de la evaluacion sociodemografica y la
caracterizacion de su actividad productiva. Este perfil nos brinda una vision integral de las
caracteristicas, roles y desafios que definen a aquellos que se dedican a la produccion de

este cultivo esencial en la selva peruana.

Caracteristicas Sociodemograficas: El productor de MAD en la region San Martin

presenta ciertas caracteristicas sociodemograficas distintivas. Predomina el género

46



masculino, con un 91 por ciento de los encuestados siendo hombres. Esta tendencia refleja
una division tradicional de roles en la region, donde los hombres suelen estar mas
involucrados en actividades de campo y productivas. En términos de edad, un 68 por
ciento de los productores se encuentra en el rango de 46 a 65 afios, o que sugiere una
experiencia significativa en la actividad agricola. En cuanto al nivel educativo, la mayoria
de los encuestados (57 por ciento) tiene una educacion secundaria 0 menor, lo que indica

la necesidad de abordar la capacitacion y desarrollo técnico en la produccion de MAD.

Caracteristicas de la Actividad Productiva: El productor de MAD en la region San
Martin se caracteriza por una serie de aspectos ligados a su actividad productiva. La
mayoria de los encuestados (40 por ciento) se dedica también a la crianza de animales,
indicando una conexion intrinseca entre el MAD vy la produccién avicola y porcina, que
son fundamentales para la alimentacion local y la economia regional. Ademas, un 29 por
ciento se involucra en el cultivo de agroexportacidn, posiblemente aprovechando las
oportunidades que brinda la selva peruana para cultivos como el café y el cacao. En
términos de tenencia de tierras, un 95 por ciento posee sus propias parcelas, lo que puede

reflejar la importancia de la tierra y la agricultura en la identidad de la comunidad.

Participacion en Organizaciones: La pertenencia a organizaciones es una practica
comun entre los productores de MAD en la region San Martin, un 76 por ciento de los
encuestados forman parte de alguna organizacion. Esto refleja la colaboracién y apoyo
mutuo arraigadas en la region. Ademas, las ventajas de las organizaciones, como
asociaciones de productores o cooperativas, es que proporcionan beneficios econémicos y

oportunidades de colaboracion en actividades agricolas y ganaderas.

Destino de la Produccién: En cuanto al destino de la produccién de MAD, el mercado
local emerge como la preferencia abrumadora, con un 98 por ciento de los encuestados.
Esta eleccion puede estar influenciada por la lejania de los puertos costeros y el enfoque
en el mercado local para asegurar el acceso a los productos. El régimen amazénico del
impuesto a la renta también puede estar jugando un papel en esta decision, alinedndose

con la politica gubernamental de promover el desarrollo econdémico en la region.

En sintesis, el perfil del productor de Maiz Amarillo Duro en la region San Martin es el de
un hombre con una edad en el rango de 46 a 65 afios y educacion secundaria. Estos
productores tienen una estrecha relacion con la tierra y la agricultura, con una fuerte

participacion en actividades agricolas y ganaderas. La crianza de animales y la produccion
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agroexportadora son practicas comunes, y la colaboracion a través de organizaciones es
una parte integral de su enfoque. La preferencia por el mercado local para la
comercializacion refleja la lejania de los puertos y el enfoque en la economia local. Este
perfil es un mosaico complejo de caracteristicas culturales arraigadas en la selva peruana,
la interaccidn con la produccidn avicola y porcina, y la adaptacion a un entorno geogréafico

y economico desafiante.

4.3. ANALISIS DESCRIPTIVO DE LA VARIABLE X

La variable X corresponde a la gestion de la producciédn, cuyo nivel se midié y cuantifico
mediante la primera parte del instrumento de investigacion en sus primeros 18 items,

correspondiendo a las 3 dimensiones planteadas.
4.3.1. Percepcion del riesgo de las medidas arancelarias en la produccién local de
MAD (DX1) en los productores encuestados

Acorde a los resultados de la aplicacion del instrumento de investigacion, la Figura 13
muestra los resultados promedios de las encuestas en una escala del 1 al 5 correspondiente
la percepcion del riesgo de las medidas arancelarias asociadas al Acuerdo de Promocién
Comercial entre los Estados Unido de América y el Perd, en la produccion local de MAD

(DX1)

Los resultados promedio para las 98 encuestas realizadas arrojaron un panorama que
refleja la percepcion y las preocupaciones de los productores en la region San Martin
sobre las ventajas arancelarias consecuentes al tratado comercial bilateral analizado. En la
pregunta sobre si las facilidades arancelarias derivadas del APC aumentan la preocupacion
de los productores locales de MAD, el promedio fue de 2.63. Esto sugiere que, en general,
los productores no consideran que las facilidades arancelarias sean una fuente significativa
de preocupacion. La pregunta relacionada con si el APC ha intensificado la amenaza de
importaciones masivas de MAD de los Estados Unidos obtuvo un promedio de 3.40. Esto
indica que los productores estdn mas divididos en su percepcion sobre la amenaza de
importaciones masivas, pero en general, hay una cierta preocupacion en esta area. En
relacion con si las condiciones arancelarias acordadas en el tratado incrementan la
vulnerabilidad de los productores locales de MAD, el promedio fue de 3.46. Esto sugiere

que los productores estan conscientes de que las condiciones arancelarias podrian impactar
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su vulnerabilidad, pero no lo consideran un factor extremadamente preocupante. El acceso
preferencial otorgado a los Estados Unidos por el APC aumenta el riesgo de que los
productores locales de MAD, obtuvo un promedio de 2.95. Esto indica que los
productores no consideran que el acceso preferencial sea una fuente significativa de riesgo
en términos de competencia con los Estados Unidos. La pregunta sobre si las medidas
arancelarias establecidas generan preocupacién sobre el impacto que tendran en la
produccién y competitividad local, obtuvo un promedio de 3.41. Esto sugiere que los
productores tienen ciertas preocupaciones sobre el impacto de las medidas arancelarias en
su produccion y competitividad. Finalmente, en cuanto a la percepcion general sobre si las
facilidades arancelarias del APC incrementan las importaciones y disminuyen la
produccion local, el promedio fue de 3.95. Esto indica que los productores tienen una
percepcion moderada sobre el impacto negativo de las facilidades arancelarias en la

produccion local.

En general, considero que las facilidades arancelarias D ;o

del APC incrementa las importaciones...

Las medidas arancelarias establecidas generan I

preocupacion sobre el impacto que tendran en la

El acceso preferencial otorgado a los EUA por el APC D o

aumenta el riesgo de que los productores locales de.

Las condiciones arancelarias acordadas en el tratado _ 346

incrementan la vulnerabilidad de los productores...

El APC ha intensificado la amenaza de importaciones D

masivas de MAD de los EUA

Las facilidades arancelarias derivadas del APC _ 2 63

aumentan la preocupacion de los productores

Figura 13: Resultados promedios de la percepcion del riesgo de las medidas
arancelarias en la produccion local de MAD (DX1)
Nota: Los resultados de los items corresponden a un valor que va del 1 al 5 donde los

productores asignaron el valor segun su nivel de acuerdo. Se muestran valores promedio.

En términos generales, los resultados revelan que los productores de MAD en la regién
San Martin muestran preocupaciones moderadas en relacidén con las medidas arancelarias
asociadas al APC. Si bien no consideran que las facilidades arancelarias sean una fuente

importante de preocupacion, si reconocen ciertos riesgos en areas como la amenaza de
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importaciones masivas y la vulnerabilidad de la produccién local. Estas percepciones
pueden estar influenciadas por las caracteristicas de la selva peruana, como la lejania de
los puertos costeros y la relacion del MAD con la produccién avicola y porcina. Ademas,
la tradicién de colaboracion en la comunidad puede influir en cémo los productores

evallan los riesgos y oportunidades asociados al comercio internacional.

La Figura 14 muestra como se distribuye la poblacion encuestada segun la percepcién del
riego de las medidas arancelarias asociadas al Acuerdo de Promocion Comercial entre los
Estados Unido de América y el Perd, en la produccién local de MAD, acorde a los
resultados de la aplicacion del instrumento de investigacion. Los valores corresponden al

porcentaje de un total de 98 productores encuestados.
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Figura 14: Percepcidon del riego de las medidas arancelarias en la produccion local de
MAD

De acuerdo con los resultados, el 52.04 por ciento de los productores encuestados
considera que el riesgo de las medidas arancelarias asociadas al APC es alto. Esto sugiere
que mas de la mitad de los productores en la region San Martin tienen una percepcion
significativa sobre los posibles impactos negativos de las medidas arancelarias en la
produccion local de MAD. Esta percepcion puede estar relacionada con las
preocupaciones previamente discutidas sobre importaciones masivas, vulnerabilidad de los
productores locales y el impacto en la competitividad. Un 24.49 por ciento de los
encuestados tiene una percepcion moderada del riesgo, lo que implica que consideran que

existe un nivel intermedio de impacto negativo en la produccion local. Esta percepcion
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podria estar relacionada con una evaluacion mas cautelosa de los efectos del acuerdo y
como podrian influir en la cadena de produccion de MAD en la region. Un 14.29 por
ciento de los productores encuestados considera que el riesgo es muy alto. Esta cifra
refuerza la idea de que una proporcion significativa de los productores tiene una
preocupaciéon sustancial sobre cémo las medidas arancelarias podrian afectar su
produccion y su posicién en el mercado. Por otro lado, un 9.18 por ciento de los
encuestados considera que el riesgo es leve. Esta minoria podria estar basando su
percepcidn en factores como la tradicion de colaboracién y apoyo mutuo en la comunidad,
asi como en la creencia de que las facilidades arancelarias no tendran un impacto tan

significativo en sus actividades.

En conjunto, estos resultados destacan la diversidad de percepciones que existen entre los
productores de MAD en la region San Martin en relacion con el riesgo de las medidas
arancelarias del APC. Estas percepciones pueden estar influidas por las caracteristicas de
la selva peruana, como la lejania de los puertos costeros y la tradicion de colaboracion
comunitaria. Ademas, la conexion entre la produccion de MAD y la crianza de animales
puede estar generando una mayor sensibilidad a los cambios en las condiciones de
mercado. La percepcion del riesgo también se conecta con la interpretacion previa de las
preguntas del instrumento de investigacion, que sugiere que los productores estan

conscientes de los posibles impactos y desafios relacionados con el acuerdo comercial.
4.3.2. Percepcion del riesgo de las facilidades de entrada en la produccién local de
MAD (DX2) en los productores encuestados

Acorde a los resultados de la aplicacion del instrumento de investigacion, la Figura 15
muestra los resultados promedios de las encuestas en una escala del 1 al 5 correspondiente
la percepcién de del riesgo de las facilidades de entrada asociadas al Acuerdo de
Promocion Comercial entre los EUA y el Perd, en la produccion local de MAD (DX2).
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Figura 15: Resultados promedios de la percepcion del riesgo de las facilidades de
entrada en la produccion local de MAD (DX1)

Nota: Los resultados de los items corresponden a un valor que va del 1 al 5 donde los

productores asignaron el valor segun su nivel de acuerdo. Se muestran valores promedio.

Los resultados promedio para las 98 encuestas realizadas brindan un panorama sobre
coémo los productores evallan estos riesgos especificos. La primera pregunta se refiere a si
las facilidades de ingreso otorgadas por el APC preocupan a los productores locales de
MAD sobre la entrada de productos estadounidenses al mercado local. ElI promedio
obtenido fue de 2.77, lo que sugiere que en general, los productores no consideran que las
facilidades de ingreso sean una fuente significativa de preocupacion. La siguiente pregunta
exploro si el acceso simplificado al mercado local, resultado del APC, aumenta el riesgo
de que los productores locales de MAD enfrenten una mayor competencia de las
importaciones estadounidenses. EI promedio obtenido fue de 3.53, lo que indica que los
productores tienen una percepcion moderada sobre el riesgo de competencia que podria
resultar de las facilidades de entrada. En cuanto a si las disposiciones de ingreso del APC
incrementan la vulnerabilidad de los productores locales de MAD ante la llegada de
productos de los Estados Unidos, el promedio fue de 3.71. Esto sugiere que los
productores consideran que las disposiciones de ingreso podrian tener un impacto en su
vulnerabilidad ante la competencia. La pregunta sobre si el ingreso preferencial al
mercado local mediante el APC ha acentuado la preocupacion sobre la amenaza de
importaciones de MAD provenientes de los Estados Unidos obtuvo un promedio de 3.21.
Esto sugiere que, aunque no es una preocupacion extrema, existe cierto nivel de inquietud
en relacion con la amenaza de importaciones. La percepcion sobre si el APC ha agilizado
el flujo de MAD de los Estados Unidos hacia el mercado local, aumentando el riesgo de
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competencia para los productores locales de MAD, tuvo un promedio de 3.55. Esto indica
que los productores consideran que el flujo agilizado podria tener un impacto en la
competencia en el mercado local. En la Ultima pregunta, sobre si en general, las
facilidades de ingreso otorgadas por el APC aumentan la importacion de MAD de los
Estados Unidos y disminuyen la produccion local, el promedio fue de 3.91. Esto sugiere
que los productores tienen una percepcion moderada sobre como las facilidades de ingreso

podrian influir en el flujo de importaciones y la produccién local.

Los resultados revelan que los productores de MAD en la regién San Martin tienen
percepciones moderadas en relacidn con los riesgos de las facilidades de entrada otorgadas
por el APC. Si bien no consideran que estas facilidades sean una fuente extrema de
preocupacién, si reconocen ciertos riesgos en areas como la competencia con
importaciones y la vulnerabilidad ante productos estadounidenses. Estas percepciones
podrian estar influenciadas por la tradicion de colaboracion en la comunidad, la
sensibilidad a los cambios en las condiciones de mercado y la conexién entre la

produccion de MAD y la crianza de animales en la region.

La Figura 16 muestra como se distribuye la poblacion encuestada segun la percepcion del
riego de las facilidades de entrada asociadas al Acuerdo de Promocion Comercial entre los
Estados Unido de América y el Perd, en la produccién local de MAD, acorde a los
resultados de la aplicacion del instrumento de investigacion. Los valores corresponden al
porcentaje de un total de 98 productores encuestados.

Los resultados indican que el 53.06 por ciento de los productores encuestados considera
que el riesgo de las facilidades de entrada otorgadas por el APC es alto. Esto sugiere que
mas de la mitad de los productores en la region San Martin tienen una percepcion
significativa sobre los posibles impactos negativos de estas facilidades en la produccion
local de MAD. Esta percepcion puede estar relacionada con preocupaciones sobre la
competencia de productos estadounidenses en el mercado local y la vulnerabilidad de la
produccion local ante la llegada de importaciones. Un 22.45 por ciento de los encuestados
tiene una percepcion moderada del riesgo, lo que implica que consideran que existe un
nivel intermedio de impacto negativo en la produccion local debido a las facilidades de
entrada. Esta percepcion podria estar relacionada con una evaluacion equilibrada de los
posibles efectos del acuerdo y como podrian afectar la competencia y la produccion local
de MAD. Un 18.37 por ciento de los productores encuestados considera que el riesgo es

muy alto. Esta cifra refuerza la idea de que una proporcion significativa de los productores
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tiene una preocupacion sustancial sobre como las facilidades de entrada podrian afectar su
produccion y su posicion en el mercado. Esta percepcion puede estar influenciada por las
preocupaciones especificas sobre la competencia con importaciones estadounidenses y
coémo estas facilidades podrian agilizar el flujo de MAD hacia el mercado local. Por otro
lado, un 6.12 por ciento de los encuestados considera que el riesgo es leve. Esta minoria
podria estar basando su percepcion en factores como la tradicion de colaboracion y apoyo
mutuo en la comunidad, asi como en la creencia de que las facilidades de entrada no

tendrén un impacto significativo en sus actividades.
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Figura 16: Percepcion del riego de las facilidades de entrada en la produccion local de
MAD.

En conjunto, estos resultados resaltan la diversidad de percepciones que existen entre los
productores de MAD en la region San Martin en relacién con el riesgo de las facilidades
de entrada del APC. Estas percepciones pueden estar influidas por factores como la
tradicion de colaboracion comunitaria, la sensibilidad a los cambios en las condiciones de
mercado y la conexidn entre la produccion de MAD vy la crianza de animales en la region.
La percepcion del riesgo también se conecta con la evaluacion previa de las preguntas del
instrumento de investigacion, lo que sugiere que los productores estan conscientes de los
posibles impactos y desafios relacionados con el acuerdo comercial en esta dimension

especifica.
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4.3.3. Percepcion del riesgo de los cambios en el entorno econémico en la produccién
local de MAD (DX3) en los productores encuestados

Acorde a los resultados de la aplicacion del instrumento de investigacion, la figura 17
muestra los resultados promedios de las encuestas en una escala del 1 al 5 correspondiente
la percepcidn del riesgo de los cambios en el entorno econdmico asociadas al Acuerdo de
Promociéon Comercial entre los Estados Unido de América y el Perd, en la produccion
local de MAD (DX3).

Los resultados promedio obtenidos de las respuestas de los 98 productores encuestados
presentan lo siguiente: La primera pregunta evaluo si el entorno econémico promovido por
el APC favorece la importacion de MAD de los Estados Unidos en el mercado local. El
promedio obtenido fue de 2.95, lo que sugiere que los productores tienen una percepcion
moderada sobre si el entorno econdmico resultante del acuerdo podria generar un
ambiente favorable para la importacion de MAD. En cuanto a si las condiciones
econdémicas derivadas del APC aumentan la vulnerabilidad de la produccion local de
MAD, el promedio fue de 3.41. Esto indica que los productores reconocen que las
condiciones econémicas pueden tener un impacto en su vulnerabilidad ante la
competencia y las importaciones. La pregunta sobre si los cambios econdmicos generados
por el APC generan condiciones para la diversificacion del cultivo MAD y reducen la

produccion local obtuvo un promedio de 3.95.
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Figura 17: Resultados promedios de la percepcién del riesgo del cambio en el entorno
economico en la produccion local de MAD (DX3)
Nota: Los resultados de los items corresponden a un valor que va del 1 al 5 donde los

productores asignaron el valor segun su nivel de acuerdo. Se muestran valores promedio.
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Esto sugiere que los productores consideran que las oportunidades econdémicas derivadas
del acuerdo podrian influir en la diversificacion de sus actividades, lo que podria afectar la
produccion de MAD. La percepcién sobre si las oportunidades econdmicas presentadas
por el APC incrementan el riesgo de que los productores locales de MAD prefieran otras
actividades econdmicas obtuvo un promedio de 2.95. Esto sugiere que los productores
tienen una percepcién moderada sobre si las oportunidades econdémicas derivadas del
acuerdo podrian influir en sus decisiones de actividades econémicas. La pregunta sobre si
el entorno econémico promovido por el APC ha acentuado la inquietud ante la amenaza de
importaciones masivas de MAD provenientes de los Estados Unidos obtuvo un promedio
de 3.41. Esto indica que los productores consideran que los cambios econdmicos podrian
tener un impacto en la amenaza de importaciones masivas. En la Ultima pregunta, sobre si
en general, las facilidades en el entorno econdmico otorgadas por el APC aumentan la
importacion de MAD de los Estados Unidos y disminuyen la produccion local, el
promedio fue de 3.95. Esto sugiere que los productores tienen una percepcién moderada
sobre como las oportunidades econémicas podrian influir en el flujo de importaciones y la
produccion local.

Los resultados indican que los productores de MAD en la regién San Martin tienen
percepciones moderadas en relacién con los riesgos de los cambios en el entorno
econodmico derivados del APC. Consideran que estos cambios podrian tener un impacto en
la competencia, la vulnerabilidad y la diversificacion de sus actividades. Estas
percepciones estan conectadas con las preocupaciones previas sobre competencia,
vulnerabilidad y oportunidades econdmicas en el marco del acuerdo comercial. Ademas,
la sensibilidad de la regién a los cambios econémicos y las caracteristicas de la produccion
de MAD Yy su relacion con la crianza de animales podrian influir en como los productores

evallan estos riesgos.

La Figura 18 muestra como se distribuye la poblacion encuestada segln la percepcion del
riego del cambio en el entorno econémico asociadas al Acuerdo de Promocién Comercial
entre los Estados Unido de América y el Perd, en la produccion local de MAD, acorde a
los resultados de la aplicacién del instrumento de investigacion. Los valores corresponden

al porcentaje de un total de 98 productores encuestados.

56



Los resultados indican que un 48.98 por ciento de los productores considera que el riesgo
de cambio en el entorno econdmico es alto. Esta cifra resalta que una parte significativa de
los productores en la regién San Martin perciben un riesgo sustancial en relacion con los
cambios econdmicos que podrian resultar del acuerdo comercial. Esta percepcion puede
estar basada en la incertidumbre sobre cdémo estos cambios podrian afectar sus
operaciones y la competencia en el mercado local. EI 31.63 por ciento de los encuestados
tiene una percepcion moderada del riesgo, lo que sugiere que consideran que los cambios
en el entorno econémico podrian tener un impacto intermedio en sus actividades agricolas.
Estos productores pueden reconocer que los acuerdos comerciales internacionales a
menudo mejoran el entorno econdmico, lo que podria favorecer el consumo y el bienestar
de la poblacion. También podrian estar considerando las oportunidades de diversificacion
hacia cultivos de mayor valor agregado que podrian resultar de estos cambios. Un 15.31
por ciento de los productores considera que el riesgo es muy alto. Esto sugiere que una
minoria significativa tiene una preocupacion considerable en relacion con los cambios
econdémicos que podrian derivarse del APC. Estos productores podrian temer que los
cambios en el entorno econdmico afecten negativamente sus operaciones y reduzcan su
capacidad para competir en el mercado local. Por otro lado, un 4.08 por ciento de los
encuestados considera que el riesgo es leve. Estos productores podrian estar adoptando
una perspectiva mas optimista y considerar que los cambios en el entorno econémico

podrian traer beneficios o no tener un impacto significativo en sus operaciones.
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Figura 18: Percepcion del riego del cambio en el entorno econdémico en la produccion
local de MAD.
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En conjunto, estos resultados reflejan la diversidad de percepciones que existen entre los
productores de MAD en la region San Martin en relacion con el riesgo de los cambios en
el entorno econdmico derivados del APC. Mientras algunos ven un riesgo sustancial, otros
podrian estar evaluando estos cambios como oportunidades para la diversificacion de
cultivos y la mejora del entorno econémico. Estas percepciones pueden estar influenciadas
por la comprension de los beneficios potenciales de los acuerdos comerciales
internacionales y como estos podrian influir en la economia local y regional. También
podrian estar conectadas con las preocupaciones previas sobre vulnerabilidad,

competencia y diversificacion en el marco del acuerdo comercial.
4.3.4. Percepcion del riesgo del Acuerdo de Promocion Comercial entre Peru y Los
EE.UU. (X) sobre la produccion local de MAD, en la poblacion encuestada

En base a los resultados obtenidos en las tres dimensiones que conforman la variable X, la
Figura 19 muestra cdmo se distribuye la poblacion encuestada segun la percepcion del
riesgo del APC entre Perty Los EE.UU. (X) sobre la produccién local de MAD.
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Figura 19: Percepcion del riesgo del Acuerdo de Promocion Comercial entre Perd y
Los EE.UU. (X) sobre la produccién local de MAD.

Los resultados reflejan que un 67.35 por ciento de los productores considera que el riesgo
del APC sobre la produccion local de MAD es alto. Esta cifra resalta que una gran
mayoria de los productores en la regién San Martin perciben un riesgo sustancial en
relacion con los posibles efectos del acuerdo comercial en su produccion de MAD. Esta

percepcion podria estar relacionada con preocupaciones sobre la competencia con
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importaciones de maiz provenientes de los Estados Unidos y como esto podria afectar su
posicion en el mercado local y la economia de la region. EI 25.51 por ciento de los
encuestados tiene una percepcién moderada del riesgo, lo que sugiere que consideran que
el APC podria tener un impacto intermedio en su produccion local de MAD. Estos
productores podrian estar reconociendo que los acuerdos comerciales internacionales
pueden tener efectos tanto positivos como negativos en la agroindustria. Por un lado, estos
acuerdos pueden mejorar el acceso a suministros y tecnologias que podrian beneficiar a
los productores. Por otro lado, podrian preocuparse por la competencia que resulta de la
entrada de productos importados. Un 7.14 por ciento de los productores considera que el
riesgo es muy alto. Esto sugiere que una minoria tiene una preocupacion considerable
sobre los posibles efectos negativos del acuerdo en su produccién local de MAD. Estos
productores podrian estar especialmente preocupados por como el APC podria impactar

negativamente sus operaciones y su capacidad para competir en el mercado.

Estos resultados deben ser interpretados en el contexto de que los acuerdos comerciales
internacionales no solo tienen efectos negativos, sino también efectos positivos en la
agroindustria. Estos acuerdos pueden mejorar el acceso a suministros y tecnologias que
podrian beneficiar la produccién local. Sin embargo, en el caso especifico de la region San
Martin, la lejania de los puertos costeros y los altos gastos de transporte asociados a la
compra de maiz importado podrian influir en como los productores evaltan el riesgo del
acuerdo. Se refleja una percepcion diversa de los productores de MAD en la region San
Martin en relacion con el riesgo del APC sobre su produccion local. Mientras una gran
mayoria ve un riesgo alto, otros consideran que el impacto podria ser mas moderado. Estas
percepciones pueden estar influenciadas por la comprension de los efectos tanto positivos
como negativos de los acuerdos comerciales internacionales, asi como por las
caracteristicas especificas de la region, incluida la lejania a los puertos y los costos de

transporte asociados.

4.4. ANALISIS DESCRIPTIVO DE LA VARIABLE Y

La variable Y corresponde a la competitividad de la produccion de maiz amarillo duro en
la Region San Martin, para el mercado local, cuyo nivel se midi6 y cuantifico mediante la

segunda parte del instrumento de investigacion en 8 items.
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4.4.1. Indicadores de competitividad para el mercado local de la produccion de maiz

amarillo duro en la Region San Martin.

Acorde a los resultados de la aplicacion del instrumento de investigacion, la Figura 20
muestra los resultados promedios de las encuestas en una escala del 1 al 5 correspondiente
al nivel de importancia reportado por los productores encuestados, a los indicadores que
conforman la variable competitividad para el mercado local de la produccién de maiz

amarillo duro en la Region San Martin

La capacidad de los productores peruanos de MAD _ 3.88
para cumplir conregulaciones y estandares locales... -
La colaboracién entre los productores peruanosy los _ 186
minoristas locales fortalece su posicion en el... m
La participacién activa en iniciativas locales y el apoyo _ aba
ala comunidad refuerzanla imagen competitiva de... ’
La capacidad de los productores peruanos de MAD _ b o7
para ofrecer variedades y opciones adaptadas a las... ’
La eficiencia en los procesos de producciony _ 4.07
distribucion permite a los productores peruanos de... ’
La calidad vy frescura consistentes de los productos de .
\D bertiano <on factor i I o
MAD peruano son factores clave que contribuyen a...
Larelacion cercana entre los productores peruanos de _ 278
MAD y los distribuidores locales fortalece su posicion... o
La capacidad de los productores peruanos de MAD _ 497
para adaptarse alas preferencias cambiantes de los... ’
3.50 3.60 3.70 3.80 3.90 4.00 410 4.20 430 4.40
Figura 20: Resultados promedios de la valoracion del nivel de competitividad para el
mercado local de la produccién de maiz amarillo duro en la Regién San Martin

Nota: Los resultados de los items corresponden a un valor que va del 1 al 5 donde los

productores asignaron el valor segun su nivel de acuerdo. Se muestran valores promedio.

La evaluacion de la competitividad de la produccion de Maiz Amarillo Duro (MAD) en la
Region San Martin para el mercado local es esencial para comprender como los
productores de esta region se posicionan en relacion con los desafios y oportunidades que
enfrentan en un entorno comercial cambiante. Los resultados obtenidos de las respuestas
proporcionadas por los 98 productores encuestados revelan un panorama diverso de

percepciones y consideraciones.
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Los resultados indican que los productores perciben que la capacidad de adaptarse a las
preferencias cambiantes de los consumidores locales otorga una ventaja competitiva
significativa, con un promedio de 4.27. Esto sugiere que los productores estan conscientes
de la importancia de estar en sintonia con las demandas del mercado local y ajustar sus
practicas y ofertas de acuerdo a las tendencias y preferencias en constante evolucion. La
relacion cercana entre los productores y los distribuidores locales también es considerada
relevante para la competitividad en el mercado doméstico, con un promedio de 3.78. Esto
implica que los lazos y la colaboracién con actores locales pueden influir en la posicion de
los productores en la cadena de suministro y su capacidad para satisfacer las necesidades
del mercado. La calidad y frescura consistentes de los productos de MAD peruano son
factores clave para la competitividad en el mercado local, con un promedio de 3.91. Esto
resalta la importancia de mantener altos estdndares de calidad y asegurarse de que los
productos lleguen a los consumidores en éptimas condiciones. La eficiencia en los
procesos de produccion y distribucion se valora como un factor que permite a los
productores mantener precios competitivos en el mercado local, con un promedio de 4.07.
Esto sugiere que la optimizacion de los procesos puede tener un impacto directo en la
competitividad en términos de costos. La capacidad de ofrecer variedades y opciones
adaptadas a las preferencias locales también se considera como un elemento que aumenta
la competitividad, con un promedio de 4.07. Esto destaca la importancia de la
diversificacion de productos y la capacidad de satisfacer las necesidades especificas del
mercado. La participacion activa en iniciativas locales y el apoyo a la comunidad también
se valora en términos de mejora de la imagen competitiva de los productores en el
mercado domeéstico, con un promedio de 4.24. Esto puede estar relacionado con la
construccion de una reputacion positiva y relaciones solidas en la comunidad. La
colaboracién entre los productores y los minoristas locales se considera relevante para
fortalecer la posicion en el mercado interno de MAD, con un promedio de 3.86. Esto
puede implicar la importancia de una cooperacion eficaz en la cadena de suministro y la
capacidad de llegar a los consumidores a través de canales de distribucion solidos. La
capacidad de cumplir con regulaciones y estandares locales también se valora como un
elemento que mejora la competitividad en el mercado nacional, con un promedio de 3.88.
Esto destaca la importancia de la conformidad normativa para mantener la confianza del

mercado.
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Los resultados reflejan una percepcion generalmente positiva entre los productores de
MAD en la Region San Martin en relacion con los factores que influyen en la
competitividad en el mercado local. Estos factores incluyen la adaptacion a las
preferencias del consumidor, la calidad y frescura de los productos, la eficiencia en los
procesos, la diversificacion de las ofertas, la colaboracion con actores locales y el
cumplimiento normativo. Estos elementos son considerados como aspectos clave para
mantener una posicion sélida en el mercado local y competir eficazmente en un entorno

comercial en constante cambio.

4.4.2. Nivel de competitividad para el mercado local de la produccion de maiz

amarillo duro en la Region San Martin

En base a los resultados obtenidos en las cuatro dimensiones que conforman la variable Y,
la Figura 21 muestra como se distribuye la poblacion encuestada segin el nivel de
competitividad para el mercado local que perciben los productores para produccién de

maiz amarillo duro en la region San Martin.
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Figura 21: Nivel de competitividad para el mercado local que perciben los
productores de MAD en la region San Martin.

Los resultados revelan que un notable 72.55 por ciento de los productores considera que la
competitividad de sus productos de MAD para el mercado local es alta. Esta cifra resalta
una confianza generalizada en la capacidad de los productores de MAD en la Region San
Martin para competir eficazmente en su mercado local. Esta percepcion puede estar
influida por factores como la capacidad de adaptarse a las preferencias cambiantes de los
consumidores locales, la calidad constante de los productos y la eficiencia en los procesos.

El 25.41 por ciento de los encuestados considera que la competitividad es muy alta. Esto
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sugiere que un grupo sustancial de productores esta particularmente confiado en la
fortaleza de su posicion competitiva en el mercado local. Estos productores pueden estar
experimentando una combinacion de factores que los lleva a creer que estan bien
posicionados para enfrentar la competencia y satisfacer las demandas del mercado. Solo
un 2.04 por ciento de los productores percibe una competitividad moderada. Esto sugiere
que una minoria relativamente pequefia ve sus productos como competitivos en un grado
intermedio. Esta percepcion podria ser influenciada por diversas consideraciones, como

desafios especificos que enfrentan o cambios en las condiciones del mercado.

Estos resultados se pueden interpretar en el contexto de las evaluaciones anteriores de la
percepcion de riesgo asociado al Acuerdo de Promocién Comercial (APC) y otras
caracteristicas de los productores y la produccion de MAD en la regién. Por ejemplo, la
percepcion de un alto riesgo del APC podria estar relacionada con un mayor sentido de la
importancia de mantener una ventaja competitiva en el mercado local para contrarrestar
posibles impactos negativos del acuerdo. Ademas, los altos porcentajes de percepcion de
alta y muy alta competitividad pueden estar influenciados por la comprension de que la
produccion de MAD es una actividad fundamental para la region, con implicaciones en la
alimentacion avicola y porcina. Los productores pueden estar conscientes de su papel
crucial en la cadena de suministro local y, por lo tanto, tienen una alta motivacion para

mantener su competitividad en el mercado local.

Los resultados reflejan una percepcién mayoritariamente positiva de la competitividad de
la produccion de MAD en la Region San Martin para el mercado local. La mayoria de los
productores considera que sus productos tienen un alto nivel de competitividad, lo que
sugiere una confianza en su capacidad para enfrentar la competencia y satisfacer las
demandas del mercado local. Esta percepcion puede estar influida por diversos factores,
como la calidad constante de los productos, la eficiencia en los procesos y el papel crucial

de la produccion de MAD en la region.

4.5. CONTRASTACION DE HIPOTESIS

Habiendo descrito las variables de investigacion, y teniendo claro la percepcion del riesgo
del Acuerdo de Promocion Comercial entre los Estados Unidos de América y Peru en la

produccion local de maiz amarillo duro (X), y la Competitividad de la produccion de maiz
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amarillo duro en la Region San Martin, para el mercado local (Y), se procede con la

contrastacion de las hipétesis de la presente investigacion.
4.5.1. Verificacion de supuestos

Debido a que el analisis en la metodologia de esta investigacion se basa en la aplicacion de
pruebas de correlacion, es necesario validar los supuestos para determinar si se debe
emplear una prueba paramétrica o no parametrica. EI primer supuesto se refiere a que las
variables involucradas en el andlisis deben ser escalares continuos. Aunque los
componentes de estas variables son ordinales discretos (escalas de Likert), se calculan las
variables X e Y, asi como D1, D2 y D3, sumando sus componentes. Segln la teoria
(Hernandez et al., 2014), la suma de datos ordinales da como resultado un namero escalar
continuo, lo que implica que todas las variables estudiadas cumplen con este primer
supuesto. El segundo supuesto se relaciona con la distribucion normal de las variables, lo
que requiere la aplicacion de la prueba de normalidad. Al ser el nUmero de observaciones
grande (>50), se emplea la prueba de Kolmogorov - Smirnova. En la tabla 6, se presentan

los resultados obtenidos mediante esta prueba para las variables analizadas.

Tabla 6: Prueba de Normalidad de las VVariables de Investigacion

(KolmogorovSmirnova)

Factor Z de S-W Sig.(p)
X. Acuerdo de Promocion Comercial 0.100 0.018
DX1. Medidas arancelarias 0,109 0.006
DX2. Facilidades de entrada 0,157 0.000
DX3. Cambios en el entorno econémico 0,159 0.000
Y. Competitividad para el mercado local 0.252 0.010

* Valores inferiores a 0.05 indican diferencias significativas entre la distribucion normal y como

se distribuyen las variables.

Los resultados de la prueba de normalidad indican que todas las variables involucradas en
la investigacion se distribuyen de manera significativamente diferente a la distribucion
normal, lo que implica que no se distribuyen normalmente, incumpliendo el supuesto de
normalidad. Por lo tanto, en este caso, se debe optar por una prueba no paramétrica,
especificamente la prueba de correlacion de Spearman, al analizar la correlacion entre las

variables.
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4.5.2. Contrastacion de la hipdtesis especifica 1

H1lo: Las medidas arancelarias correspondientes al APC Peru y los Estados Unidos de
América, no influyen en la competitividad para el mercado local del productor de
MAD de la region San Martin.

H1:: Las medidas arancelarias correspondientes al APC Per( y los Estados Unidos de
América, influyen en la competitividad para el mercado local del productor de
MAD de la regién San Martin.

Tabla 7: Correlacion entre las medidas arancelarias (DX1) y la competitividad para
el mercado local de MAD (Y)

Sig. Bilateral
Variables de estudio Rho
(p-valor)
Medidas arancelarias (DX1)
0.026 0.797

Competitividad para el mercado local (Y)
* Valores de significancia menores a 0.05 indican significatividad a un 95 por ciento de
confiabilidad estadistica.

Los resultados de la interpretacion de los datos (ver tabla 7) revelan que no hay una
correlacion significativa desde una perspectiva estadistica, ya que el valor de p supera
ampliamente 0.05, lo que corresponde a un nivel de confianza del 95 por ciento. Por ende,
podemos concluir que las medidas arancelarias establecidas en el Acuerdo de Promocion
Comercial entre Perl y los Estados Unidos de América no tienen un impacto en la
competitividad del productor local de maiz amarillo duro en la region de San Martin. El
coeficiente de correlacién de Spearman (rho) es de 0.026, lo que indica que no existe una
correlacion entre las variables DX1 e Y. En consecuencia, la hipétesis nula planteada en
este analisis es valida. Estos resultados respaldan la primera hipotesis especifica de esta

investigacion al afirmar que la variable DX1 no ejerce influencia sobre la variable Y.

Este resultado es interesante y merece un analisis detenido. Si recordamos las
caracteristicas de los productores y la produccion de MAD en la regién San Martin, como
su alta dependencia de la produccion avicola y porcina, asi como las condiciones
climaticas y tecnoldgicas limitantes, es posible que las medidas arancelarias no sean el
factor determinante en la competitividad. Otros factores, como la calidad constante de los
productos, la eficiencia en los procesos y la capacidad de adaptacion a las preferencias

cambiantes de los consumidores locales, podrian tener un impacto més significativo en la
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competitividad de los productores. Ademas, la falta de correlacion no necesariamente
implica que no haya ningun efecto de las medidas arancelarias en la competitividad, sino
que la relacion entre estas dos variables puede ser mas compleja o estar influenciada por

otros factores no considerados en este andlisis.

En conclusion, los resultados de la prueba de correlacion sugieren que las medidas
arancelarias correspondientes al APC no tienen una influencia significativa en la
competitividad de los productores de MAD en la regién San Martin para el mercado local.
Sin embargo, es importante considerar que la competitividad es un fendmeno
multifacético y que otros factores, como la calidad del producto y la eficiencia en los
procesos, pueden estar desempefiando un papel mas importante en la posicion competitiva

de los productores en el mercado local.
4.5.3. Contrastacion de la hipdtesis especifica 2

H20: Las facilidades de ingreso incluidas en el APC Per( y los Estados Unidos de
América, no influyen en la competitividad para el mercado local del productor de
MAD de la region San Martin.

H2:: Las facilidades de ingreso incluidas en el APC Per( y los Estados Unidos de
América, influyen en la competitividad para el mercado local del productor de
MAD de la region San Martin.

Tabla 8: Correlacion entre las facilidades de ingreso (DX2) y la competitividad para
el mercado local de MAD (Y)

. . Sig. Bilateral
Variables de estudio Rho
(p-valor)
Facilidades de entrada (DX2)
- 0,050 0.625

Competitividad para el mercado local (Y)

Fuente: Elaboracién propia
* Valores de significancia menores a 0.05 indican significatividad a un 95 por ciento de

confiabilidad estadistica.

Los resultados del analisis los datos (ver tabla 8) revelan que no hay una correlacion
significativa desde una perspectiva estadistica, ya que el valor de p supera ampliamente
0.05, lo que corresponde a un nivel de confianza del 95 por ciento. Por ende, podemos

concluir que las Facilidades de entrada establecidas en el Acuerdo de Promocion
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Comercial entre Perl y los Estados Unidos de América no tienen un impacto en la
competitividad del productor local de maiz amarillo duro en la region de San Martin. El
coeficiente de correlacion de Spearman (rho) es de - 0.050, lo que indica que no existe una
correlacion entre las variables DX2 e Y. En consecuencia, la hipétesis nula planteada en
este andlisis es valida. Estos resultados respaldan la segunda hipotesis especifica de esta

investigacion al afirmar que la variable DX2 no ejerce influencia sobre la variable Y.

Sin embargo, es importante considerar los beneficios potenciales que las facilidades de
entrada podrian traer a los productores de MAD en la region San Martin. Estas facilidades
podrian incluir un acceso mas facil a mejores insumos agricolas, tecnologias avanzadas y
conocimientos técnicos. Estos factores podrian, en teoria, mejorar la calidad y eficiencia
en la produccion de MAD, lo que a su vez podria contribuir a la competitividad en el
mercado local. Ademas, la posibilidad de acceder a nuevos mercados y consumidores a
través de las facilidades de entrada podria también tener un impacto positivo en la
competitividad de los productores. Dado que los resultados de la prueba de correlacion no
muestran una correlacion significativa entre las facilidades de entrada y la competitividad,
podria ser necesario realizar analisis mas profundos y especificos para comprender mejor
la relacion entre estas variables. Es posible que otros factores no considerados en este
analisis estén influyendo en la competitividad de los productores, y estos factores podrian

estar compensando los efectos de las facilidades de entrada.

Los resultados actuales de la prueba de correlacion no indican una influencia significativa
de las facilidades de entrada incluidas en el APC en la competitividad de los productores
de MAD en la region San Martin. Sin embargo, es importante reconocer el potencial de
estas facilidades para mejorar aspectos clave de la produccién y la entrada a nuevos

mercados, lo que podria tener efectos positivos en la competitividad en el largo plazo.
4.5.4. Contrastacion de la hipotesis especifica 3

H1lo: Los cambios del entorno econdmico ocasionados por el APC Peru y los Estados
Unidos de América, no influyen en la competitividad para el mercado local del

productor de MAD de la regién San Martin.

H2:: Los cambios del entorno econémico ocasionados por el APC Per( y los Estados
Unidos de América, influyen en la competitividad para el mercado local del

productor de MAD de la regién San Martin
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Tabla 9: Correlacion entre los cambios en el entorno econémico (DX3) y la

competitividad para el mercado local de MAD (Y)

Sig. Bilateral
Variables de estudio Rho
(p-valor)
Cambios en el entorno econémico (DX3) -0.008 0.941

Competitividad para el mercado local ()

Fuente: Elaboracién propia
* Valores de significancia menores a 0.05 indican significatividad a un 95 por ciento de

confiabilidad estadistica.

Los resultados del andlisis los datos (Tabla 9) revelan que no hay una correlacion
significativa desde una perspectiva estadistica, ya que el valor de p supera ampliamente
0.05, lo que corresponde a un nivel de confianza del 95 por ciento. Por ende, podemos
concluir que los cambios en el entorno econdmico consecuentes al Acuerdo de Promocion
Comercial entre Pert y los Estados Unidos de América, no tienen un impacto en la
competitividad del productor local de maiz amarillo duro en la region de San Martin. El
coeficiente de correlacion de Spearman (rho) es de - 0.008, lo que indica que no existe una
correlacion entre las variables DX3 e Y. En consecuencia, la hipdtesis nula planteada en
este andlisis es valida. Estos resultados respaldan la tercera hipdtesis especifica de esta

investigacion al afirmar que la variable DX3 no ejerce influencia sobre la variable Y.

No obstante, es importante considerar que los cambios en el entorno econémico pueden
tener efectos tanto positivos como negativos en la competitividad de los productores. Por
un lado, mejoras en el entorno econémico local podrian fomentar la produccion y el
consumo en la regién, lo que potencialmente beneficiaria la competitividad de los
productores de MAD. Por otro lado, cambios en los precios de insumos, la demanda del
mercado Yy otros factores econémicos podrian afectar la competitividad de manera adversa.
Aunque los resultados de la prueba de correlacion no sugieren una relacion significativa
entre los cambios en el entorno econémico y la competitividad, es importante destacar que
los efectos del entorno econémico pueden ser complejos y multifacéticos. Otros factores
no considerados en este andlisis podrian estar interactuando con los cambios en el entorno
econémico y afectando la competitividad de los productores. Los resultados actuales de la
prueba de correlacion no respaldan la afirmacion de que los cambios en el entorno

econdmico ocasionados por el APC influyen en la competitividad de los productores de
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MAD en la regidén San Martin. Sin embargo, es fundamental tener en cuenta la posibilidad
de que los efectos econdmicos puedan manifestarse de maneras diversas en el tiempo, y
que otros factores puedan estar influyendo en la relacién entre los cambios en el entorno

econémico y la competitividad.
4.5.5. Contrastacion de la hipétesis general

Ho: El Acuerdo de Promocion Comercial (APC) entre Pert y los Estados Unidos de
América no influye en la competitividad para el mercado local del productor de
maiz amarillo duro (MAD) de la region San Martin.

Hi: El Acuerdo de Promocion Comercial (APC) entre Pert y los Estados Unidos de
América influye en la competitividad para el mercado local del productor de maiz

amarillo duro (MAD) de la region San Martin.

Tabla 10: Correlacién entre el APC entre Peray Los EUA (X) y la competitividad
para el mercado local de MAD (Y)

Sig. Bilateral
Variables de estudio Rho
(p-valor)
Acuerdo de Promocién Comercial (X)
-0.019 0.850

Competitividad para el mercado local ()

Fuente: Elaboracion propia
* Valores de significancia menores a 0.05 indican significatividad a un 95 por ciento de

confiabilidad estadistica.

Los resultados del analisis los datos (Tabla 10) revelan que no hay una correlacién
significativa desde una perspectiva estadistica, ya que el valor de p supera ampliamente
0.05, lo que corresponde a un nivel de confianza del 95 por ciento. Por ende, podemos
concluir que el Acuerdo de Promocion Comercial entre Pert y los Estados Unidos de
Ameérica no tienen un impacto en la competitividad para el mercado local de maiz amarillo
duro producido en la region San Martin. El coeficiente de correlacion de Spearman (rho)
es de - 0.019, lo que indica que no existe una correlacion entre las variables X e Y. En
consecuencia, la hipotesis nula planteada en este andlisis es valida. Estos resultados

respaldan la hipotesis general de esta investigacion al afirmar que la variable Acuerdo de
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promocion Comercial entre los Estados Unidos de América y el Peri (X) no ejerce
influencia sobre la variable Competitividad para el mercado local de maiz amarillo duro

producido en la region San Martin ().

Para interpretar estos resultados en contexto, es importante considerar varios factores.
Primero, en el analisis descriptivo se observd que la mayoria de los productores
encuestados percibieron un alto riesgo asociado a las medidas arancelarias y facilidades de
entrada del APC. Sin embargo, estos resultados no se correlacionan de manera
significativa con la competitividad. Esto podria indicar que, aunque los productores
perciban ciertos riesgos, estos no se traducen directamente en una disminucion de la
competitividad. Ademas, se encontr6 que los productores perciben un nivel alto de
competitividad en el mercado local de MAD, lo que sugiere que estan conscientes de sus
fortalezas y ventajas competitivas en la produccion y comercializacion del cultivo. Este
nivel de competitividad podria estar influenciado por factores como la calidad y frescura
de los productos, la capacidad de adaptarse a las preferencias cambiantes de los

consumidores y la eficiencia en los procesos de produccion y distribucion.

Por otro lado, es importante considerar que los acuerdos comerciales internacionales como
el APC pueden tener efectos tanto positivos como negativos en la competitividad de los
productores. Por ejemplo, aunque los productores puedan percibir riesgos en las medidas
arancelarias y facilidades de entrada, también podrian beneficiarse de mejores condiciones
de acceso a insumos agricolas y tecnologias provenientes de los Estados Unidos. Los
resultados de la prueba de correlacion no respaldan la afirmacién de que el Acuerdo de
Promocién Comercial entre Perd y los Estados Unidos influye en la competitividad de los
productores de MAD en la region San Martin para el mercado local. Sin embargo, es
importante tener en cuenta que los efectos de los acuerdos comerciales pueden ser
complejos y multifacéticos, y que otros factores no considerados en este andlisis podrian

estar interactuando con la relacién entre el APC y la competitividad.

4.6. DISCUSION DE RESULTADOS

El presente estudio se adentra en el impacto del Tratado de Libre Comercio (TLC) entre
Pert y Estados Unidos en la competitividad de los productores de Maiz Amarillo Duro
(MAD) en la region de San Martin, Perl. Antes de profundizar en la discusion de los

resultados de la investigacion, es esencial contextualizar los hallazgos dentro del
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panorama mas amplio de la investigacion internacional y nacional sobre los efectos de los
acuerdos comerciales en los sectores agricolas, especialmente aquellos centrados en el
maiz y productos relacionados. Se consideraran diez articulos relevantes del estado del

arte en esta discusion para ofrecer una perspectiva integral.

Vivar (2021), en un estudio realizado en Colombia, investigd el impacto del TLC entre
Estados Unidos y Colombia en la industria de la carne de res. Aunque este estudio no se
relaciona directamente con la produccion de maiz, comparte similitudes en términos de
examinar la influencia de los acuerdos comerciales en los sectores agricolas. Los
resultados sugirieron que cuando los paises participan en acuerdos comerciales, pueden
experimentar impactos economicos significativos, especialmente en sectores clave como
la agricultura. Esto respalda la nocion de que los acuerdos comerciales internacionales
pueden tener efectos de gran alcance en el panorama agricola de una nacion. Gomez et al.
(2023), en su estudio sobre el impacto econdmico del libre comercio de carne de cerdo en
México, revelaron que los acuerdos comerciales pueden afectar de manera diferente a
varias partes interesadas. Mientras que los consumidores se beneficiaron de precios mas
bajos de la carne de cerdo, los productores nacionales enfrentaron desafios debido a la
competencia incrementada de productos de cerdo importados. Este estudio destaca las
dindmicas complejas de los acuerdos comerciales, donde ciertos sectores pueden
beneficiarse mientras que otros enfrentan desafios. Bohdrquez y Charry (2019), en su
analisis del impacto del Tratado de Libre Comercio entre Colombia y Estados Unidos en
la produccion de maiz, encontraron que los tratados comerciales podrian tener efectos
negativos a largo plazo en sectores agricolas especificos. Su estudio respaldod la idea de
que los acuerdos comerciales podrian conducir a consecuencias adversas, como una
reduccion de los ingresos debido a reducciones arancelarias. Trochez et al. (2018), en otro
estudio colombiano, examinaron los efectos del Tratado de Libre Comercio con Estados
Unidos en los precios del maiz. Su investigacion indico que el acuerdo comercial condujo
a una reduccién en los precios del maiz, lo que afect6 a los productores locales de maiz.
Esto coincide con la idea de que los acuerdos comerciales pueden tener consecuencias

para los productores locales y los precios.

Pasando a la investigacion dentro de Perl, Morales (2021) evalu6 la utilizacion del
Tratado de Libre Comercio entre Per( y Chile en relacion con los agronegocios. Aunque
no esta relacionado directamente con la produccion de maiz, este estudio arroja luz sobre

coémo los acuerdos comerciales impactan en varios segmentos de la industria agricola. La
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investigacion concluyd que existe potencial para una mayor utilizacion del tratado
comercial y que se deben considerar politicas que promuevan las exportaciones con valor
agregado y oportunidades comerciales. Estas ideas resuenan con la idea de que el impacto
de los acuerdos comerciales depende de cuan efectivamente se aprovechen. Robladillo
(2021), en un estudio sobre el impacto de los acuerdos de libre comercio en la
competitividad de las pequefias y medianas empresas agroexportadoras en Lima, encontro
una fuerte correlacion entre el impacto econémico de los acuerdos comerciales y la
competitividad de dichas empresas. Esto demuestra la interconexién entre los acuerdos
comerciales, el impacto econémico y la competitividad, que es relevante para el enfoque
actual del estudio en la competitividad de los productores de MAD en la region de San
Martin. Alderete (2022), en un analisis de la situacion actual de las importaciones y la
produccion nacional de MAD en Perd, concluy6 que la produccién nacional de MAD no
satisface la demanda interna, lo que resulta en la necesidad de importaciones. Esta
observacion coincide con los hallazgos del estudio actual, que sugiere que el TLC no ha
tenido un impacto significativo en la competitividad de los productores de MAD en la
region de San Martin. Llontop y Terrones (2022) examinaron la produccion e importacion
de MAD en Peru de 2016 a 2020. Su investigacion mostré fluctuaciones en la produccion
de MAD y aumentos significativos en las importaciones durante el mismo periodo. Esto
corrobora la idea de que, al menos a nivel nacional, las importaciones de MAD han estado

en aumento, lo que podria afectar a los productores locales.

A la luz de la investigacion internacional y nacional presentada, los hallazgos del estudio
actual coinciden con algunos de los patrones observados en investigaciones anteriores. La
investigacion tuvo como objetivo analizar la relacion entre el TLC entre Per( y Estados

Unidos y la competitividad de los productores de MAD en la region de San Martin.

La conclusion de que no existe una correlacion significativa entre el TLC y la
competitividad de los productores locales de MAD (rho: -0.019) refleja la complejidad de
los efectos de los acuerdos comerciales en sectores agricolas especificos. Este resultado
sugiere que, a pesar del aumento en la produccion de MAD en la region de San Martin,

este crecimiento puede no atribuirse directamente al TLC.

Es importante considerar varios factores al interpretar estos resultados. En primer lugar, la
produccion de MAD puede verse influenciada por una miriada de factores, incluidas las
condiciones climaticas, los avances tecnologicos y la demanda interna. Si bien el TLC

puede tener un impacto en las dindmicas comerciales, es posible que no sea el Unico
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impulsor de los cambios en la produccion de MAD. Ademas, los contextos nacional e
internacional explorados en el estado del arte destacan la naturaleza multifacética de los
acuerdos comerciales. Pueden traer beneficios y desafios tanto a diferentes partes
interesadas dentro del sector agricola. En el caso del estudio actual, es posible que, aunque
la produccion de MAD haya aumentado en la regién de San Martin, otros factores, como
la demanda local o las condiciones climaticas, hayan desempefiado un papel mas

importante.

En conclusion, los hallazgos del estudio actual indican que no existe una correlacion
estadisticamente significativa entre el TLC y la competitividad de los productores de
MAD en la region de San Martin. Estos resultados enfatizan la necesidad de comprender
de manera integral los factores que influyen en la produccion agricola, especialmente en el
contexto de los acuerdos comerciales. Si bien los acuerdos comerciales pueden tener
consecuencias de gran alcance, sus efectos en sectores agricolas especificos pueden ser
matizados y multifacéticos. La investigacion futura podria beneficiarse examinando
variables adicionales y considerando factores econémicos y ambientales mas amplios que

podrian influir en la produccién de MAD en la region de San Martin.
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V. CONCLUSIONES

En base a las hipétesis de investigacién planteadas, se concluye lo siguiente:

1. Se concluye que las medidas arancelarias establecidas en el Acuerdo de Promocion

3.

4.

Comercial entre Perl y los Estados Unidos de América no influyen
significativamente en la competitividad de los productores de maiz amarillo duro
en la region San Martin para el mercado local. Aunque los productores expresan
cierto nivel de preocupacion por el impacto de estas medidas, esta preocupacién no

se traduce en una disminucion de su competitividad en el mercado local.

Se concluye que las facilidades de ingreso incluidas en el Acuerdo de Promocién
Comercial tampoco influyen de manera significativa en la competitividad de los
productores de MAD en la region San Martin para el mercado local. Aunque
algunos productores temen que estas facilidades aumenten la competencia con
productos estadounidenses, este temor no se correlaciona con una reduccion de su

competitividad local.

Se concluye que los cambios en el entorno econdémico ocasionados por el Acuerdo
de Promocion Comercial entre Pert y los Estados Unidos de América tampoco
tienen un impacto significativo en la competitividad de los productores de maiz
amarillo duro en la region San Martin para el mercado local. Aunque algunos
productores perciben cambios economicos desfavorables, estos no parecen afectar

de manera significativa su competitividad.

Se puede afirmar que el Acuerdo de Promocién Comercial entre Per( y los Estados
Unidos de América no influye de manera significativa en la competitividad de los
productores de maiz amarillo duro en la region San Martin para el mercado local.
Estos resultados sugieren que, hasta el momento de la investigacion, los
productores de la regién han logrado mantener su competitividad a pesar de las

percepciones de riesgo y amenaza relacionadas con el acuerdo comercial.



VI. RECOMENDACIONES

En base a los resultados de la investigacion, se plantean las siguientes recomendaciones

con miras a investigaciones futuras:

1.

2.

3.

4.

Dado que los acuerdos comerciales pueden tener efectos que se manifiestan en el
largo plazo, se sugiere llevar a cabo investigaciones longitudinales que abarquen
un periodo mas extenso. Esto permitira evaluar como la competitividad de los
productores de maiz amarillo duro en la region San Martin evoluciona a lo largo
del tiempo en relacion con el Acuerdo de Promocion Comercial entre Per( y los

Estados Unidos de América.

Para comprender mas profundamente las percepciones, actitudes y estrategias de
los productores frente al acuerdo comercial, se recomienda realizar estudios
cualitativos, como entrevistas en profundidad o grupos focales. Estos enfoques
cualitativos permitiran explorar en detalle las razones detras de las percepciones y
decisiones de los productores, brindando una vision mas completa de su

experiencia.

Si bien esta investigacion se centrd en los productores de maiz amarillo duro, seria
relevante expandir el andlisis para incluir a otros actores de la cadena de valor,
como distribuidores, minoristas y consumidores. Esto permitiria comprender coémo
el Acuerdo de Promocion Comercial afecta a lo largo de toda la cadena y cémo

influye en las decisiones de compra y consumo.

Para obtener una perspectiva mas amplia sobre el impacto de los acuerdos
comerciales en diferentes contextos, se sugiere realizar un estudio comparativo
entre distintas regiones o sectores agricolas en el Peru. Comparar los resultados
entre diferentes areas geograficas o cultivos podria revelar patrones y tendencias
mas amplias en relacion con los acuerdos comerciales y su efecto en la

competitividad.
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ANEXOS



Anexo 1: Matriz de consistencia (Acuerdo de Promocion Comercial entre Estados Unidos y el Perd, y Competitividad de la
Produccién Peruana de Maiz Amarillo Duro)

Problema General

Objetivo General

Hipotesis General

Variable Dependiente

Técnicas y Métodos

¢Cual es el efecto del Acuerdo de
Promocion Comercial (APC) entre Peru y
los Estados Unidos de América en la
competitividad para el mercado local
del productor de maiz amarillo duro
(MAD) de la region San Martin?

Analizar la relacién entre el APC
entre Peru y los Estados Unidos de
América, y la competitividad para el
mercado local del productor de MAD
de la regidon San Martin.

El  Acuerdo de Promocién
Comercial (APC) entre Perd y los
Estados Unidos de América no influye
en la competitividad para el mercado
local del productor de maiz amarillo
duro (MAD) de la region San Martin.

Y: Competitividad para el
mercado local del productor
de maiz amarillo duro (MAD)
de la regidon San Martin.

Problemas Especificos

Objetivos Especificos

Hipdtesis Especificas

Variables Independientes

éCual es el efecto de las medidas
arancelarias correspondientes al APC
Peru y los Estados Unidos de América en
la competitividad para el mercado local
del productor de MAD de la regién San
Martin?

Calcular el grado de relacion entre
las medidas arancelarias
correspondientes al APC Peru y los
Estados Unidos de América, y la
competitividad para el mercado local
del productor de MAD de la region
San Martin.

Las medidas arancelarias
correspondientes al APC Peru y los
Estados Unidos de América, no influye
en la competitividad para el mercado
local del productor de MAD de la
region San Martin.

¢Cudl es el efecto de las facilidades
de ingreso incluidas en el APC Peru y los
Estados Unidos de América en la
competitividad para el mercado local
del productor de MAD de la regién San
Martin?

Evaluar el coeficiente de
correlacion entre las facilidades de
ingreso incluidas en el APC Peru y los
Estados Unidos de América, y la
competitividad para el mercado local
del productor de MAD de la regidn
San Martin.

Las facilidades de ingreso
incluidas en el APC Peru y los Estados
Unidos de América, no influye en Ia
competitividad para el mercado local
del productor de MAD de la region
San Martin.

éCual es el efecto de los cambios
del entorno econémico ocasionados por
el APC Peru y los Estados Unidos de
América en la competitividad para el
mercado local del productor de MAD de
la region San Martin?

Establecer en que grado se
relacionan los cambios del entorno
econémico ocasionados por el APC
Peru y los Estados Unidos de América,
y la competitividad para el mercado
local del productor de MAD de la
region San Martin.

La gestion de trazabilidad se
relaciona  positivamente con la
competitividad de los pequefios
productores de Maracuya organico
en Vird — La Libertad
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X:
Promociéon Comercial

de
(APC)

Acuerdo

entre Peru y los Estados
Unidos de América
Dimensiones:

Medidas arancelarias.

Facilidades de

entrada.

Cambios en
el

entorno econdémico.

Técnicas:
Encuestas
Observacion directa
Instrumento:
Cuestionario

Técnicas:
Encuestas
Observacion directa
Instrumento:
Cuestionario

. Técnicas: Encuestas

Observacion directa
Instrumento:
Cuestionario



Anexo 2: Operacionabilidad de la VVariables X

Variable Definicion conceptual Definicion operacional Dimensiones Indicadores items Escala Nivel
Factores de
percepcion de
las medidas 1,2,3,4,5,
arancelarias de 6. )
maiz procedente Escala ordinal:
Variable de tipo descriptivo, Medidas de los EUA Efecto leve
de naturaleza cuantitativo, de arancelarias Totalmgnt(es) de (24 -48)
: : " acuerdo
Acuerdo escala ordinal, poli t,er_ngtlca
o dado que basa su andlisis en un
i cuestionario de 18 items
Promoci6n Efecto
c : que se encuentran divididos en s de De acuerdo (4)

omercial . . ; percepcion de la moderado

(APC) 3 dimensiones, segun el tacilidad d 5@ (48 -72)
entre Perd marco tedrico de la variable. _aC' 1da q € ) ’1i i2 '

y los Serd medida en la escala de mgresc; € m;uz ' Ni de acuerdo ni
Likert del 1 al 5 donde (1) es HREIELEUG0 en descuerdo (3)

Estados | q q Facilidad d los EUA Efecto alto
Unidos de totalmente en desacuerdo, acilidad de (72 - 96)
América (2) en desacuerdo, (3) ni de ingreso

acuerdo ni desacuerdo (4) de En desacuerdo (2)
acuerdo (5) totalmente de Efecto muy alto
: (96 -120)
acuerdo Factores de Totalmente
percepcion del desacuerdo (1)
entorno 13, 14, 15,
econémico en 16, 17, 18.

Cambios en el
entorno
econémico
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Anexo 3: Operacionabilidad de la VVariable Y

Variable Definicion conceptual Definicién operacional Dimensiones Indicadores items Escala Nivel
Cercania el 1,2,
mercado local
Calidad el Escala ordinal:
3,4
. . . producto y
Variable de tipo descriptivo, N
| po cescrip eficiencia local Totalmente  de
de natural eza.cuantlta}tlvo, acuerdo (5)
) - de e,sc_ala ordinal, poli Efecto leve
Competitividad parala  temética dado que basa su (20 - 40)
agro exportacion” (La  analisis en un cuestionario de De acuerdo (4)
competitividad es la 8 items distribuidos en
capacidad de una una unica dimension, segin Variedades 5 6
empresa para crear e el marco tedrico de la adaptadas a la ' _ . Efecto moderado
Competitividad implementar variable. Sera medida en la comunidad Ni de acuerdo ni (40 -60)
para el mercado estrategias escala de Likertdel 1 al 5 en descuerdo (3)
local del competitivas y donde (1) es totalmente en
productor de  mantener o aumentar su desacuerdo, (2) en Efecto alto
maiz amarillo  cuota de productos en desacuerdo, (3) ni de En desacuerdo (2) (60 - 80)
duro (MAD) de el mercado de manera  acuerdo ni desacuerdo (4) de
laregion San  sostenible.(Medeiroset  acuerdo (5) totalmente de Totalmente Efecto muy alto
Martin. al, 2019 CEPAL) acuerdo. Unica desacuerdo (1) (80 -100)
Responde al 7,8
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Anexo 4: Instrumento de Investigacion.

ACUERDO DE PROMOCION COMERCIAL ENTRE ESTADOS UNIDOS Y EL PERU, Y
COMPETITIVIDAD DE LA PRODUCCION PERUANA DE MAIZ AMARILLO DURO

Pregunta filtro 1: ¢Es wusted productor agricola en la Regién San Martin?
Si() No()

En caso de responder “No”, la encuesta ha terminado. De responder “Si” Prosiga con la

siguiente pregunta

Pregunta filtro 2: ¢ Una de sus actividades econdmicas principales es el cultivo de Maiz
Amarillo Duro?
Si() No{()

En caso de responder “No”, la encuesta ha terminado. De responder “Si” puede continuar
con la entrevista.

Instrucciones: Indique su nivel de acuerdo o desacuerdo con respecto a las siguientes
afirmaciones.

VARIABLE X: Percepcion de la amenaza del Acuerdo de Promocion Comercial entre Perd y
EE.UU.

Totalm Ni de Total
ente acuer mente
. . de i
Amenaza de las ventajas arancelarias De do ni |En en
Acuerd |acuer |desac |desacu |desac
o do uerdo |erdo uerdo

Las facilidades arancelarias derivadas del acuerdo comercial
aumentan la preocupacién de los productores locales de maiz
amarillo duro en relacién a la competencia de las importaciones
1| provenientes de los Estados Unidos.

El acuerdo de promocidon comercial ha intensificado la
bmenaza de importaciones masivas de maiz amarillo duro de los
Estados Unidos para los productores locales en Peru.

N

Las condiciones arancelarias acordadas en el tratado
ncrementan la vulnerabilidad de los productores locales de maiz
3pmarillo duro ante la llegada de productos estadounidenses.

El acceso preferencial otorgado por el acuerdo comercial
aumenta el riesgo de que los productores locales de maiz
amarillo duro enfrenten una competencia significativa de las

4] importaciones estadounidenses.
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ul

Las medidas arancelarias establecidas en el acuerdo
comercial generan preocupacion sobre el impacto que tendran
en la produccién y competitividad de los productores locales de
maiz amarillo duro.

En general, considero que las facilidades arancelarias del
acuerdo comercial incrementan la importacion de maiz amarillo
duro de los Estados Unidos perjudicando la produccién local.

Ventajas de ingreso

Total
mente
de
Acuer
do

De
acuer
do

Ni

de
acuerd
o) ni
desacu
erdo

En
desac
uerdo

Total
mente
en
desac
uerdo

[EnY

Las facilidades de ingreso otorgadas por el acuerdo de
promocidon comercial incrementan la inquietud de los
productores locales de maiz amarillo duro sobre la entrada de
productos estadounidenses al mercado local.

El acceso simplificado al mercado local, resultado del
acuerdo comercial, aumenta el riesgo de que los productores
locales de maiz amarillo duro enfrenten una mayor
competencia de las importaciones estadounidenses.

Las disposiciones de ingreso del acuerdo comercial
incrementan la vulnerabilidad de los productores locales de
maiz amarillo duro ante la llegada de productos de los Estados
Unidos.

S

El ingreso preferencial al mercado local mediante el
acuerdo comercial ha acentuado nuestra preocupacion sobre la
amenaza de importaciones de maiz amarillo duro provenientes
de los Estados Unidos.

El acuerdo ha agilizado el flujo de maiz amarillo duro de los
Estados Unidos hacia el mercado local, aumentando el riesgo de
competencia para los productores locales de maiz amarillo
duro.

(o2}

En general, considero que las facilidades de ingreso
otorgadas por el acuerdo comercial aumentan las amenazas
para
los productores locales de maiz amarillo duro debido a la

importacién de maiz amarillo duro de los Estados Unidos.
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Mejoras en el entorno econémico

Totalm
ente de
Acuerd
o

De
acue
rdo

Ni

de
acuerd
o] ni
desacu
erdo

En
desa
cuer
do

Total
mente
en
desac
uerdo

El entorno econdmico promovido por el acuerdo de
promocidon comercial incrementa el riesgo de que los
productores locales de maiz amarillo duro enfrenten la
importacién de maiz amarillo duro de los Estados Unidos en el
mercado local.

Las condiciones econdmicas derivadas del acuerdo
comercial aumentan nuestra vulnerabilidad frente a la amenaza
de importaciones de maiz amarillo duro provenientes de los
Estados Unidos.

Los cambios econdmicos generados por el acuerdo
comercial intensifican nuestra preocupacién sobre la
competencia con el maiz amarillo duro proveniente de los
Estados Unidos en el mercado local.

Las oportunidades econémicas presentadas por el acuerdo
comercial incrementan el riesgo de que los productores locales
de maiz amarillo duro sean desplazados por las importaciones
estadounidenses en el mercado local.

El entorno econdmico promovido por el acuerdo ha
acentuado nuestra inquietud ante la amenaza de importaciones
masivas de maiz amarillo duro provenientes de los Estados
Unidos.

En general, considero que las facilidades en el entorno
econdmico otorgadas por el acuerdo comercial aumentan las
amenazas para los productores locales de maiz amarillo duro
debido a la importaciéon de maiz amarillo duro de los Estados
Unidos.
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VARIABLE Y: Competitividad para el mercado local

Ni de Totalm
Totalm acuerdo ente en
ente de |De ni des Endes |des

Acuerdo|acuerdo |acuerdo |acuerdo |acuerdo

La capacidad de los productores peruanos de maiz
amarillo para adaptarse a las preferencias cambiantes de
los consumidores locales les otorga una ventaja
1l|competitiva.

La relacion cercana entre los productores peruanos de
maiz amarillo y los distribuidores locales fortalece su
2|posicion competitiva en el mercado doméstico.

La calidad y frescura consistentes de los productos de
maiz amarillo peruano son factores clave que contribuyen
3la la competitividad en el mercado local.

La eficiencia en los procesos de produccion vy
distribucion permite a los productores peruanos de maiz
amarillo mantener precios competitivos en el mercado
4flocal.

La capacidad de los productores peruanos de maiz
amarillo para ofrecer variedades y opciones adaptadas a
5|las preferencias locales aumenta su competitividad.

La participacion activa en iniciativas locales y el apoyo
a la comunidad refuerzan la imagen competitiva de los
6|productores peruanos en el mercado doméstico.

La colaboracién entre los productores peruanos y los
minoristas locales fortalece su posicién en el mercado
7]interno de maiz amarillo.

La capacidad de los productores peruanos de maiz
amarillo para cumplir con regulaciones y estandares locales
8|mejora su competitividad en el mercado nacional.
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Informacion General:

1.
2.

Es usted ( ) Hombre o ( ) Mujer

Su edad se encuentra comprendida entre:

()18—-32afnos ( )33-45afios ()46 —65afios ( ) Mayor a 65 afios

3.

4.

Su nivel de educacion es:

( ) Secundaria o menor ( ) Técnica ( ) Universitaria ( ) Postgrado

Cual es tamario de su unidad productiva
()la2has 2ab5has() 5Shasamas( )
Cuél es el tipo de posesidn de la unidad productiva
() Comunidad ( )Propia ( ) Alquilada

6. En que provincia de Lima se ubica su unidad productiva
7. Queé tipo de riego realiza en su unidad productiva

8.
9

. Que otra actividad econdémica realiza en su unidad productiva

Que tiempo lleva realizando

10. Usted pertenece a una asociacion de productores

11. Donde comercializa su producto a mercado local o exportacion
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Anexo 5: Informe de validacion del instrumento de investigacion

Experto 1:

UNIVERSIDAD NACIONAL AGRARIA

ercl LA MOLINA

Escuela de Posgrado

VALIDEZ DE INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

ACUERDO DE PROMOCION COMERCIAL ENTRE ESTADOS UNIDOS Y EL PERU, Y COMPETITIVIDAD DE LA
PRODUCCION PERUANA DE MAIZ AMARILLO DURO

Responsable : HUMBERTO ALEJANDRO TRUJILLO CUBILLAS

Indicaciones: Sefior especialista luego de analizar y cotejar el instrumento de investigacion, le solicitamos que en base a su
experiencia profesional, valide dicho instrumento para su aplicacion

Cada pregunta se considera en una escaladel 1 - 5 donde

I T.Muy poco 2. Poco 3. Regular 4. Aceptable 5. Muy aceptable
Puntuacion
Criterio de Validez ilalslals Argumento Observaciones ylo sugerencias

Validez de contenido X

Validez de criterio

metodologico ¥

Validez de iencion y

objetividad de medicion y X

ohservacion

Presentacion y formalidad

X

del instrumento
Total Parcial
TOTAL 16
Puntuacion
De 4 a 11: No valido, reformular
De 12 a 14: No valido, modificar ‘
De 15 a 17: Valido, mejorar
De 15 a 20: Valido, aplicar
Apellidos y Nombres: Karina Yachi Del Pino j
Grado Academico Maestra K |
Mencion [Marketing y Negocios Internacionales Firma ‘9 Exfjerto

La Molina 30 de agosto de 2023
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Experto 2:

el

Escuela de Posgrado

VALIDEZ DE INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

ACUERDO DE PROMOCION COMERCIAL ENTRE ESTADOS UNIDOS Y EL PERU, Y COMPETITIVIDAD DE LA
PRODUCCION PERUANA DE MAIZ AMARILLO DURO

Responsable : HUMBERTO ALEJANDRO TRUJILLO CUBILLAS

Indicaciones: Senor especialista luego de analizar y cotejar el instrumento de investigacion, le solicitamos que en base a su
experiencia profesional, valide dicho instrumento para su aplicacion

Cada pregunta se considera en una escaladel 1 - 5 donde

| 1.Muy poco 2. Poco 3. Regular 4. Aceptable 5. Muy aceptable
Puntuacion
Criterio de Validez iT2s]4ls Argumento Observaciones ylo sugerencias
Validez de contenido X
Validez de criterio
metodologico X
Validez ae imencion y
objetividad de medicion y X
nhservacion
Presentacion y formalidad X
del instrumento
Total Parcial
TOTAL 18
Puntuacion:
De 4 a 11: No valido, reformular
De 12 a 14: No valido, modificar |
De 15 a 17: Valido, mejorar
De 15 a 20: Valido, aplicar X
Apelidos y Nombres: Navarro Castillo, Yulissa M. ) /
Grado Acaderrico Magister ] / o }, A
— ye——T =
Mencion Administracién publica Firma de Experto

La Molina 30 de agosto de 2023
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Experto 3:

+ HOMINEM

<] s

; % n UNIVERSIDAD NACIONAL AGRARIA
EPG Il =Y LA MOLINA

'%.\,\l‘l . i’

Excuela de Posgrado

S

S

<.
2,

VALIDEZ DE INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

ACUERDO DE PROMOCION COMERCIAL ENTRE ESTADOS UNIDOS Y EL PERU, Y COMPETITIVIDAD DE LA
PRODUCCION PERUANA DE MAIZ AMARILLO DURO

Responsable : HUMBERTO ALEJANDRO TRUJILLO CUBILLAS

Indicaciones: Sefior especialista luego de analizar y cotejar el instrumento de investigacion, le solicitamos que en base a su
experiencia profesional, valide dicho instrumento para su aplicacion

Cada pregunta se considera en una escala del 1- 5 donde

I T.Muy poco 2. Poco 3 Regular 4. Aceptable 5. Muy aceptable

Puntuacion
Criterio de Validez Argumento Observaciones ylo sugerencias

1/2(3)4

Validez de contenido

metodologico

Validez de intencion y
objetividad de medicion y
nhservacinn

Presentacion y formalidad

del instrumento
Total Parcial

5
X
Validez de criterio
X
X

TOTAL 19

Puntuacion

De 4 a 11: No valido, reformular
De 12 a 14: No valido, modificar
De 15 a 17: Valido, mejorar

De 15 a 20: Valido, aplicar

AL

Apellidos y Nombres Callohuanca Aceituno, Jimmy Oscar

Grado Academico: Doctor en Adminitracion / % ?f ;

F‘Lr_rp?& Experto

Mencion Administracon

La Molina 30 de agosto de 2023
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Experto 4:

el

Escuela de Posgrado

VALIDEZ DE INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

ACUERDO DE PROMOCION COMERCIAL ENTRE ESTADOS UNIDOS Y EL PERU, Y COMPETITIVIDAD DE LA
PRODUCCION PERUANA DE MAIZ AMARILLO DURO

Responsable : HUMBERTO ALEJANDRO TRUJILLO CUBILLAS

Indicaciones: Senor especialista luego de analizar y cotejar el instrumento de investigacion, le solicitamos que en base a su
experiencia profesional, valide dicho instrumento para su aplicacion

Cada pregunta se considera en una escaladel 1 - 5 donde

| 1.Muy poco 2. Poco 3. Regular 4. Aceptable 5. Muy aceptable
Puntuacion
Criterio de Validez iT2s]4ls Argumento Observaciones ylo sugerencias
Validez de contenido X El uso repetido de la palabra

"preocupacion” podria dirigir
las respuestas hacia un
Validez de criterio enfoque negativo, sin dar
metodologico >< espacio a otros aspectos de
la situacion. Asi también usar
va»llalez ae |men0|on.y términos posesivos como
objetividad de medicion y "nuestra” puede introducir un
ohaarvaninn sesgo al asumir que el

X

encuestado ya se identifica
Pre;entacmn y formalidad X con esa imagen. Esto podria
del instrumento hacer que las respuestas sean
Total Parcial ololol8l10 menos objetivas
TOTAL 18
Puntuacion:

De 4 a 11: No valido, reformular
De 12 a 14: No valido, modificar
De 15 a 17: Valido, mejorar

alll

De 15 a 20: Valido, aplicar 8

Apellidos y Nombres: Gamboa Unsihuay, Jesus Eduardo

Grado Academico: Magister Qé/@aw@\
: ' Firma de Experto

Mencion Estadistica &

La Molina 30 de agosto de 2023
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Anexo 6: Tabla de datos de la encuesta

a. Dimension 1 de la variable X

DX1
x1 x2 x3 x4 x5
3 5 4 3 5
4 3 3 3 2
3 1 2 2 2
3 2 2 4 3
3 2 4 3 4
2 1 2 3 3
3 4 4 2 5
3 4 4 3 4
2 3 4 3 4
3 5 5 4 4
3 4 3 4 5
2 3 3 4 4
3 2 4 2 2
2 3 2 1 2
2 3 4 3 4
1 2 2 2 2
3 5 4 3 2
3 3 4 2 4
3 2 4 2 2
3 4 4 5 4
3 5 4 3 5
4 5 4 3 5
1 2 2 1 3
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b. Dimension 2 de la variable X

DX2

x12

x11

x10

x9

x8

x7
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¢. Dimension 3 de la variable X

DX3

x18

x17

x16

x15

x14

x13
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d.
Variable Y

y8

y7

y6

y5

v4

y3

y2

yl
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Anexo 7: Reporte de confiabilidad estadistica de las variables (Software SPSS

v25)

a. Variable X

RELIABILITY
/VARIABLES=x13 x14 x15 x16 x17 x18 x1 x2 x3 x4 x5 x6 x7 x8 x9 x10 x11 x12
/SCALE ('ALL VARIABLES') ALL
/MODEL=ALPHA.

Resumen de procesamiento de

casos
- N % 4
Casos valido ; 98 100,0
Total 98 100,0

'a. La eliminacién por lista se basa en todas las

__Estadisticas de fiabilidad
Alfa de
Cronbach N de elementos

831 18!
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b. Variable Y

RELIABILITY

/VARIABLES=yl y2 y3 y4 y5 vé y7 y8
/SCALE ('ALL VARIABLES') ALL

/MODEL=ALPHA

Resumen de procesamiento de

casos

%

Casos | Valido
{ Total

98
0
98

100,0
0

1

100,0 |

a. La eliminacioén por lista se basa en todas las

variables del procedimiento.

Estadisticas de fiabilidad

Alfa de
Cronbach

.826

N de elementos |

8!
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Anexo 8: Reporte de normalidad de las Variables (Supuesto de Correlacién)

EXAMINE VARIABLES=Y DX1 DX2 DX3 X
/PLOT NONE
/STATISTICS DESCRIPTIVES
/CINTERVAL 95
/MISSING LISTWISE

/NOTOTAL.
Resumen de procesamiento de casos
Casos
Valido Perdidos Total
N Porcentaje N Porcentaje N Porcentaje
,Y | 98 100,0% 0. 0,0%. 98 100,0% (
§px1 98 100,0% 0 0,0% 98 100,0% l
ox2 | 9 1000% 0 0,0% 98 1000%
ipxa 98 100,0% 0 0.0% 98 100,0%
X 98 100,0% 0 0.0% 98 100,0% |
Pruebas de normalidad
Kolmogorov-Smirnov® Shapiro-Wilk
. ’ Estadistico gl Sig. Estadistico gl Sig.
Yi 1252 98 ,000 871 98 000
' DX1 109 98 006 948 98 ,001 1
,DX2 : 157 98 ,000 922 98 1000,5
oxs | 159 98,000 950 9% 001
X 1100 98 018 972 98 033

' a. Correccion de significacion de Lilliefors
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Anexo 9: Reporte prueba de correlacién de Spearman

NONPAR CORR
/VARIABLES=DX1 DX2 DX3 X Y
/PRINT=SPEARMAN TWOTAIL NOSIG

/MISSING=PAIRWISE.
Correlaciones
Y
Rho de Spearman  : DX1 Coeficiente de correlacion 026
. Sig. (bilateral) 197
N 98
DX2 | Coeficiente de correlacion -,050
Sig. (bilateral) 625
N 98
iDX3 :Coeficiente de correlacion  :  -,008
Sig. (bilateral) 941
N 98
X Coeficiente de correlacion -019
' Sig. (bilateral) ,850
N 98
Y Coeficiente de correlacion 1,000
: ' Sig. (bilateral)
N 98

SAVE OUTFILE='C:\Trabajo\Humberto Trujillo\SPSS\Datos finales.sav'
/COMPRESSED.

106



